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1.   Организация финансирования предпринимательской деятельности
1.1. Источники финансирования предпринимательской деятельности
Предпринимательство начинается с формирования начального капитала. 
Существуют возможные источники получения средств. 
Во-первых, это собственные сбережения. Но для нас эта ситуация достаточно редкая. Можно, конечно, постараться самому заработать на открытие своего дела. Но этот вариант реален только в том случае, если не требуются большие начальные вложения. Еще один способ - продать какую-то собственность, а вырученные деньги направить в свой бизнес.

Можно занять деньги у друзей и родственников. При этом они могут рассчитывать на часть прибыли, если ваш бизнес окажется удачным.

Также можно найти себе партнеров. При внесении недостающих средств они могут стать совладельцами. В этом случае финансовые  отношения должны быть узаконены и оформлены договорами. Продажа акций - тоже важный способ привлечь финансы извне. Возможен вариант привлечения к сотрудничеству иностранных партнеров. 
Еще один вариант - деньги, занятые у других фирм. Всегда найдутся фирмы, готовые рискнуть и одолжить деньги. При этом они могут руководствоваться различными знакомствами, и верой в вас как предпринимателя, и желанием взять хотя бы под частичный контроль будущего конкурента. Но наиболее вероятная причина - расчет на высокий уровень дохода от предоставленного займа. В любом случае надо очень внимательно изучить условия, на которых выдаются деньги, чтобы не угодить в какую-либо финансовую или юридическую ловушку.

И, наконец, банковский кредит. Этот способ получения денег по важности находиться на первом месте. Банк является специализированной 
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финансовой организацией, для которой кредитование фирм - одна из основных функций. Но надо учесть, что, даже разработав отличный бизнес-план, можно натолкнуться на отказ, т. к. банки отдают предпочтение традиционным, крупным и постоянным клиентам с устойчивой репутацией. Чтобы увеличить шансы прохождения заявки, не стоит обращаться за кредитом к одному источнику. Можно подать заявку только на финансирование закупки оборудования. Это даст право банку его продать, если фирма не справится.
Если предприятие создается не индивидуальным предпринимателем, а предполагает функционировать в статусе юридического лица, то источником приобретения производственных фондов, нематериальных активов и оборотных средств является уставный капитал. Его источниками в зависимости от организационно-правовых форм хозяйствования выступают акционерный капитал, собственные средства участников, паевые взносы членов кооператива, долгосрочный кредит. Величина уставного капитала показывает размер тех денежных средств, которые инвестированы в процесс производства.

1.2. Кругооборот вложенных в производство средств

Фирма должна располагать достаточно оборотным и основным капиталом.

Получение предпринимателем денежных средств, достаточных для приобретения всех необходимых ресурсов для функционирования и развития предприятия, называют финансированием бизнеса.

Располагая необходимыми денежными средствами, предприятие создает соответствующие материальные запасы и начинает производственный процесс, производится в результате готовая продукция. Реализуя ее, предприятие опять получает деньги. Результатом производства и 
реализации продукции является выручка. Поступление выручки свидетельствует о завершении кругооборота средств.
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Таким образом, первоначально затрачиваемые средства, при условии продажи готовой продукции, возвращаются, что дает возможность возобновить процесс производства. Использование выручки характеризует начальную стадию распределительных процессов. Из полученной выручки предприниматель возмещает материальные затраты на сырье, материалы, топливо, электроэнергию и формирует источник воспроизводства основных фондов и нематериальных активов в виде фонда амортизационных отчислений.

Оставшаяся часть выручки представляет собой валовой доход или вновь созданную стоимость, которая идет на выплату заработной платы.

Остаток образует чистый доход хозяйствующего субъекта. Часть чистого дохода учитывается в себестоимости продукции в виде отчислений в пенсионный фонд, фонд социального страхования, фонд занятости и другие, налогов и сборов. Оставшаяся часть представляет собой прибыль предприятия.

Таким образом, результатом кругооборота вложенных в производство средств являются их возмещение и формирование источников финансирования воспроизводственного процесса: амортизационных отчислений и прибыли.

1.3. Формирование фондов предприятия

Источником формирования фондов является прибыль, и в процессе ее распределения предприятия формируют: 

· резервный фонд - для покрытия убытков; 
· фонд накопления - для развития предприятия;
· фонд потребления - для выплаты дивидендов (в акционерных обществах), единовременных поощрений, материальной помощи, оплаты питания работников предприятия, проезда на транспорте и другие цели;
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· фонд оплаты труда - это средства, предназначенные для выплаты заработной платы. Данный фонд формируется один или два раза 
в месяц, и в его основе лежит фонд заработной платы. При недостатке средств к моменту выплаты заработной платы предприятие вынуждено брать кредит в банке для своевременной выплаты заработной платы работникам;
· фонд для платежей в бюджет - это средства, предназначенные для осуществления своевременных платежей в бюджет. Своевременность выплат из данного фонда является важным условием, так как задержки платежей в бюджет влекут за собой штрафные санкции.

1.4. Финансовая служба на предприятии

Главная задача финансовой службы – управление, которое включает:

· Планирование и прогнозирование финансов

· Учет движения денежных ресурсов

· Контроль и анализ эффективности использования финансовых средств

· Стимулирование роста объема продаж, прибыли и рентабельности предприятия.
Структура и штат финансовой службы зависит от размеров предприятия, характера деятельности. В небольшой фирме один бухгалтер справляется со всеми финансовыми вопросами. На крупном предприятии финансовую службу возглавляет финансовый директор. В нее входят 
различные профессионалы, которые ведут учет денежных средств и расчетов с предприятиями, организациями и отдельными лицами.

Финансовое планирование на предприятии осуществляется чаще всего с использованием бухгалтерского баланса, отчета о прибылях и убытках и отчета о движении денежных средств.
Предприятия на основе анализа бухгалтерских документов принимают решения по: 
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· определению путей эффективного вложения капитала, оценки степени рациональности его использования;
· выявлению внутрихозяйственных резервов увеличения прибыли за счет экономного использования денежных средств;

· установлению рациональных финансовых отношений с бюджетом, банками и контрагентами;

· соблюдению интересов акционеров и других инвесторов;

· контролю за финансовым состоянием, платежеспособностью и кредитоспособностью предприятия;

· разработке мер по обеспечение платежеспособности предприятия и приумножению капитала.
1.5. Финансовые ресурсы предприятия

Финансовые ресурсы предприятия - это все денежные средства аккумулированные предприятием для формирования необходимых ему активов в целях осуществления всех видов деятельности. Ресурсы могут формироваться собственных доходов, накоплений и капитала, и за счет различного рода поступлений.

Наличие финансовых ресурсов в необходимых размерах предопределяет финансовое благополучие предприятия, т. е. его финансовую устойчивость и платежеспособность.

Основой определения платежеспособности и прибыльности предприятия является финансовая отчетность, которая отражается в:
1. Балансе (баланс активов и пассивов)

2. Отчете о прибылях и убытках

3. Отчете о фондах и их использовании

4. Счете финансирования

                                                                                                                       Модуль    «Финансирование»                                                                                                                       

Баланс - это количественное соотношение, состоящее из двух частей, которые должны быть равны друг другу, представляют поступление и расходование одного и того же количества денег, товара.
Баланс показывает финансовое состояние предприятия на последний день месяца, квартала, года. Имеет форму таблицы, состоящей из двух частей. В левой указывают активы, в правой - пассивы.

Активы - это средства, которыми располагает предприятие (производственные запасы, товары, основной капитал, денежные средства на расчетном счете и в кассе, дебиторская задолженность).

Дебиторская задолженность - это денежные средства, которые должны вашему предприятию клиенты и покупатели (счета к оплате).

Пассивы - это источники образования средстве (кредиторская задолженность предприятия и собственный капитал).

Кредиторская задолженность - это денежные средства, которые предприятие должно поставщикам, банку, государству и т. д.

АКТИВ баланса = ПАССИВ баланса

Средства и источники предприятия в процессе хозяйственной деятельности изменяются.

Рассмотрим изменения в балансе предприятия на примере пищевой фирмы ООО «Шир». Для этого используем упрощенную форму баланса.

Пример:

Предприниматели использовали свой уставный капитал в сумме 75 тыс. сомони и взяли кредит в банке 125 тыс. сомони сроком на 2 года под залог купленного фургона для перевозки пищевых продуктов. 

На эти средства они приобрели инструменты и материалы на сумму 40 тыс. сомони, фургон за 150 тыс. сомони, а 50 тыс. сомони остались на расчетном счете на случай непредвиденных расходов.

Баланс предприятия в этом случае будет иметь следующую структуру:
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Табл. 1
Баланс ООО «Шир» на 01.02.2011 г. (тыс. сомони)
	Актив
	Сумма
	Пассив
	Сумма

	1. Внеоборотные активы
· Нематериальные активы
(патента, лицензии,

товарные знаки и др.)

· Основные средства

· Доходные вложения в

материальные ценности

(имущество для передачи в лизинг и др.)

· Финансовые вложения

(инвестиции в другие

организации и др. 

2. Оборотные активы

· Производственные запасы

· Незавершенное производство

· Готовая продукция

· Дебиторская задолженность

(покупатели и заказчики,

            авансы выданные и др.)

· Финансовые вложения

· Касса

· Расчетный счет

	150
40

10
	3. Капитал и резервы
· Уставный капитал

· Резервный капитал

· Нераспределенная прибыль

4. Долгосрочные обязательства

· Кредиты и займы

(подлежащие погашению

более чем через 
12 месяцев)

5.Краткосрочные обязательства

· Кредиты и займы

(подлежащие погашению

более чем через 

12 месяцев)

· Кредиторская задолженность: 
поставщики и
подрядчики

перед бюджетом

перед персоналом
организации


	75

125



	Баланс
	200
	Баланс
	200


Понятие «финансирование» тесно связано с понятием инвестиций -денежных средств, направляемых на приобретение производственного капитала. Можно сказать, что в правой части баланса показаны источники финансирования, а в левой - инвестиции в предприятие.

И если через 6 месяцев предприниматели взяли кредит в банке на 10 месяцев для приобретения установки на предприятии дорогостоящего оборудования стоимость 60 тыс. сомони, то  это значит, что они инвестировали в основные средства предприятия 60 тыс. сомони, а источником финансирования послужил краткосрочный кредит банка. 
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В пассиве баланса увеличатся краткосрочные обязательства на 60 тыс. сомони, а в активе на эту же сумму увеличится стоимость внеоборотных активов.

Баланс предприятия теперь будут выглядеть следующим образом:
Табл. 2

Баланс ООО «Шир» на 01.08.2011 г. (тыс. сомони)
	Актив
	Сумма
	Пассив
	Сумма

	1. Внеоборотные активы

· Нематериальные активы
(патента, лицензии,

товарные знаки и др.)

· Основные средства

· Доходные вложения в

материальные ценности

(имущество для передачи в лизинг и др.)

· Финансовые вложения

(инвестиции в другие

организации и др. 

2. Оборотные активы

· Производственные запасы

· Незавершенное производство

· Готовая продукция

· Дебиторская задолженность

(покупатели и заказчики,

            авансы выданные и др.)

· Финансовые вложения

· Касса

· Расчетный счет

	210

40

10
	3. Капитал и резервы

· Уставный капитал

· Резервный капитал

· Нераспределенная прибыль

4. Долгосрочные обязательства

· Кредиты и займы

(подлежащие погашению

более чем через 

12 месяцев)

5.Краткосрочные обязательства

· Кредиты и займы

(подлежащие погашению

более чем через 

12 месяцев)

· Кредиторская задолженность: 

поставщики и
подрядчики

перед бюджетом

перед персоналом организации


	75

125

60



	Баланс
	260
	Баланс
	260
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2. Источники и виды финансирования
2.1. Источники финансирования

Источниками финансирования предприятий являются их финансовые ресурсы денежные средства, имеющиеся в его распоряжении. Они направляются на развитие производства, потребление, а также могут оставаться в резерве.
	Источники и виды
         финансирования


	собственные

(внутренние)
	
	заемные
(внешние)
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Рис. 1. Источники и виды финансирования
По форме права собственности на средств финансирования различают две группы источников:

•    собственные (внутренние)
•    заемные (внешние)
2.1.1 Внутренние источники финансирования предприятия
Внутренними источниками финансирования являются прибыль и амортизационный фонд. Чаще всего из прибыли, остающейся в распоряжении предпринимателя, финансируются капиталовложения на развитие предпринимательского дела (например, финансирование основных производственных фондов). Из чистой прибыли финансируются расходы на 
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социально-культурные нужды, выплату дивидендов акционерам, материальные поощрения работников фирмы. За счет внутренних источников, в частности чистой прибыли и амортизационного фонда, финансируются техническое перевооружение, реконструкция и расширение бизнеса (создание новых рабочих мест).

Также возможно дополнительное финансирование за счет собственных средств, путем увеличения уставного капитала фирмы и приема новых участников. Этот вариант применим только к действующему бизнесу и связан с изменением учредительных документов, поэтому может потребовать много времени на оформление: созыв общего собрания, изменение устава и учредительного договора, регистрация изменений, и другие.
2.1.2. Внешнее финансирование
Внешнее финансирование применяется предпринимателями при недостатке внутренних источников. Перед собственниками (участниками) фирмы всегда встает вопрос: либо воспользоваться долговым финансированием, либо увеличить первоначальный капитал путем продажи акций (открытая или закрытая подписка), долей или паев в капитале. При этом нужно учесть все особенности, присущие тому или иному источнику финансирования. Например, собственников обычно беспокоит проблема потери управляемости, контроля за фирмой. При долговом финансировании, а также при закрытой подписке на акции и продаже долей, паев в капитале контроль над фирмой не утрачивается, число участников предприятия если и возрастает, то незначительно. Но если принято решение осуществить открытую подписку на акции, да еще на большую сумму, чтобы мобилизовать крупные средства, то учредители фирмы рискуют увеличить число акционеров и потерять контроль над предприятием. Кроме того, подписка на акции связана с высокой стоимостью привлечения средств, вызванной разработкой и регистрацией проспекта эмиссии акций, выпуском самих акций в наличной форме и т. д. В этой связи необходимо взвесить все 
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«за» и «против» и принять правильное решение о выборе источников финансирования. 
2.2.   Виды финансирования

Для реализации какой-либо инвестиционной задачи или проекта, возникает вопрос: каким источником финансирования воспользоваться и как из множества источников выбрать наиболее предпочтительный.
2.2.1 Классификация видов финансирования
Классификацию видов финансирования можно произвести по нескольким признакам:

1. В зависимости от срока, на который требуется финансирование, различают:

Краткосрочное финансирование
 - Срок: до 1 года.

Цели: пополнение оборотных средств (оборотного капитала); закупка сырья; финансирование незавершенного производства, запасов готовой продукции; выплата зарплаты и др.

Долгосрочное финансирование

- Срок: более 1 года.
Цели: обеспечение развития и роста фирмы; внедрение новых технологий, новых продуктов, оборудования; развитие систем управления и др.

2.  В зависимости от природы источников (инструментов) различают внутренние и внешние источники (инструменты) финансирования, классификация которых в сочетании со сроком, на который требуется финансирование, выглядит следующим образом:

Краткосрочные - внутренние: 

реструктуризация дебиторской и кредиторской задолженности; продажа активов; собственные источники: прибыль, фонды; амортизация; снижение уровня запасов.
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Краткосрочные - внешние:
кредиты и займы; выпуск векселей и других долговых инструментов; дотации, субсидии, господдержка.
Долгосрочные - внутренние:

сдача в аренду помещений, оборудования; продажа активов; продажа убыточных направлений бизнеса, неосновных производств; реинвестирование прибыли, уменьшение дивидендных выплат.
Долгосрочные - внешние:
кредиты и займы; эмиссия акций и облигаций; бартер; факторинг, лизинг; проектное финансирование; госгарантии, налоговые льготы, гранты и др.

Фирмы и индивидуальные предприниматели обладают возможностью получать ограниченное безвозмездное финансирование от государства в виде субсидий из средств бюджета. Такие субсидии предоставляются государством в целях содействия развитию форм и видов предпринимательства, в которых государство заинтересовано.

Государственное безвозмездное финансирование бизнеса может осуществляться в виде прямой денежной помощи либо за счет денежных дотаций. Например, государство может дополнительно финансировать дехканские хозяйства покупая у них продукцию по ценам выше рыночных. Формой косвенного государственного финансирования можно считать установление налоговых льгот.
Еще одна форма государственного финансирования деятельности фирм - это государственный заказ. Государство заказывает фирме изготовление определенной продукции и объявляет себя ее покупателем. В этом случае государство не финансирует затраты, а заранее обеспечивает, фирме доход от продажи этой продукции.

2.2.2. Основные формы долгового финансирования

Банковский кредит - это предоставление банком денег предпринимательским фирмам и индивидуальным предпринимателям в долг 
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на определенный срок под определенный кредитный процент на возвратной основе.

Кроме банковского в бизнесе используется еще одна разновидность кредита - товарный (или коммерческий) кредит. Его предоставляют друг другу сами фирмы в виде продажи товаров с отсрочкой платежа. Товарные  кредиты очень распространены в современном бизнесе. Процентная ставка у товарного кредита обычно ниже, чем у банковского. Товарным кредитом пользуются преимущественно оптовые покупатели товара, хотя не исключается его использование и при продаже товаров в розницу. В этом случае принято говорить о покупке товаров с оплатой в рассрочку.

Факторинг как форма краткосрочного финансирования

Банк берет на себя обязательства по управлению текущей дебиторской задолженностью предприятия и финансированию оборотных средств, что приводит к существенному ускорению расчетов между сторонами (продавец - покупатель), обеспечивает значительное увеличение суммы используемых средств без роста кредиторской задолженности предприятия.

Лизинг как форма долгосрочного финансирования

Лизинг - это договор аренды завода, промышленных товаров, оборудования, недвижимости для последующего использования в производственных целях арендатором, в то время как эти товары покупаются арендодателем и именно он сохраняет за собой право собственности (в том числе на весь период действия лизингового договора).
2.2.3. Выбор рационального источника финансирования

Выбор рациональных способов и источников финансирования зависит от многих факторов: опыта работы предприятия на рынке, его текущего финансового состояния и тенденций развития, доступности тех или иных источников финансирования, способности, предприятия подготовить все требуемые документы и представить проект финансирующей стороне, а также от условий финансирования (стоимости привлекаемого капитала). 
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Однако необходимо отметить главное: предприятие может найти капитал только на тех условиях, на которых в данное время реально осуществляются операции по финансированию аналогичных предприятий, и только из тех  источников, которые заинтересованы в инвестициях на соответствующем рынке (в стране, отрасли, регионе).

Получить полное представление о существующих на рынке условиях финансирования можно без особых проблем и в кратчайшие сроки, опросив ключевые финансовые институты или обратившись к консультантам по корпоративным финансам. При этом следует оценить как существующие условия финансирования, так и вероятность успешного привлечения капитала из предполагаемого источника.

Финансирование предприятия обычно осуществляется различными способами.

Процедуру выбора рациональных для фирмы источников финансирования можно разбить на пять этапов:
1. Определение для чего нужны средства, сколько, на какой срок, возможное обеспечение и т. д.

2. Формирование перечня потенциальных источников финансирования.

3.Ранжирование источников финансирования по показателю стоимости (обслуживания) каждого источника в порядке возрастания стоимости.

4.Расчеты эффективности проекта (мероприятия) с учетом определенного источника финансирования или их сочетания, начиная с самых дешевых.

5. Выбор наиболее рационального сочетания источников не только по показателям эффективности проекта, но и с учетом критерия стоимости компании (бизнеса).
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3. Финансовое планирование
3.1 Содержание финансового планирования
Финансовое планирование - это планирование действий по формированию использованию финансовых ресурсов. Оно имеет два взаимосвязанных направления:
1. стратегическое, определяющее перспективные задачи развития финансовой системы предприятия и его укрупненные параметры;
2. оперативное планирование, определяющее конкретные показатели развития на текущий, планируемый период.

Цель разработки финансового планирования состоит в увязке доходов с необходимыми расходами.
При превышении доходов над расходами сумма превышения направляется в резервный фонд. При превышении расходов над доходами определяется сумма недостатка финансовых средств и источники их покрытия. В принципе, с подобными проблемами сталкивается каждый молодой человек, когда решает, на что потратить свои деньги. 
В наше время финансовый план молодого человека более чем сложен. Ведь приходится свести доходы, поступающие из самых разных источников, и «желания» - сопряженные с затратами. Необходимо оплачивать, финансировать развлечения, такие как кино, занятия спортом, мобильную связь. Это можно делать за счет регулярных или нерегулярных денежных поступлений. При этом важно обеспечить покрытие важных платежей, например, найти деньги, чтобы оплатить билет в кино, покупку в магазине спорттоваров или счет в кафе. Располагает ли молодой человек на момент платежа наличными деньгами, или ему приходится обращаться к своим сбережениям на счете, с точки зрения финансового планирования неважно.

Если сбережений на счете нет или не хватает, требуемые финансовые средства приходится изыскивать в другом месте. Если молодой человек обращается к родителям с просьбой выдать ему деньги, обычно получает их довольно быстро, то есть без значительной задержки. Когда, он решает взять 
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кредит в банке или у знакомых, ему придется учесть, что процедура может потребовать некоторого времени.

Сегодня знаем о том, что финансирование личных или профессиональных проектов необходимо обеспечивать заранее. «Гибкие» кредиты, которые и в будущем будут приспосабливаться к индивидуальной жизненной ситуации заемщика, появились на рынке очень недавно. Слово «гибкий» применительно к кредиту означает в первую очередь адаптацию срока и суммы кредита к финансовому положению должника. Однако индивидуальное финансовое планирование по-прежнему остается очень важным. Необходимо прогнозировать и сопоставлять доходы и затраты, чтобы обеспечить финансирование своих намерений в средне- и долгосрочной перспективе.

То, что в повседневной жизни делается легко - обычно без помощи письменного финансового плана или вовсе неосознанно, - должно быть неотъемлемой частью хозяйственной деятельности каждого предприятия!

В краткосрочном периоде решающий вопрос звучит так: «Ликвиден ли я?» То есть: «Смогу ли я всегда обеспечивать оплату по обязательствам (аренда, зарплаты, счета поставщиков, налоги и т. д.)?» В этом случае финансовый план составляется помесячно или даже понедельно и часто называется планом ликвидности.

Средне- и долгосрочно, дополнительно: «Смогу ли я осуществить запланированные инвестиции?» То есть: «Смогу ли я в нужный момент сделать необходимые приобретения (автомобиль, офисная мебель, компьютер и т. д.)?» В этом случае составляется квартальный, полугодовой или годовой финансовый план. Если планирование производится на год или на несколько лет, часто говорят о планировании бюджета.

Оперативное финансовое планирование на предприятии включает: 

· составление платежного календаря;
· составление (расчет) кассового плана;
· расчет потребности в краткосрочном кредите.
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3.2. Составление финансового плана (платежного календаря)

При составлении финансового плана (платежного календаря) определяются последовательность и сроки осуществления всех расчетов. Это позволяет своевременно перечислять платежи в бюджет и внебюджетные фонды и обеспечивать нормальную хозяйственную деятельность предприятия. Платежный календарь составляется на короткие промежутки времени (например, на месяц с подекадной разбивкой). Срок определяется исходя из периодичности основных платежей предприятия. В первом разделе календаря отражаются все предстоящие расходы и перечисления средств, во втором - все планируемые доходы. Соотношение разделов должно быть таким, чтобы обеспечивать равенство доходов и расходов либо превышение доходов и поступлений над расходами и отчислениями. Это будет означать устойчивость и платежеспособность предприятия в предстоящем периоде.
Табл.1
Платежный календарь на месяц, тыс. сомони

	№

п/п
	Статьи
	Декада

	
	
	1
	2
	3

	1

2

3

4

5

6

7

8
	Расходы

Неотложные нужды

Заработная плата

Налоги

Оплата счетов поставщиков

Погашение ссуд банка

Уплата процентов за кредит

Прочие расходы
	
	
	

	
	Всего расходов
	
	
	

	1

2

3

4

5

6
	Поступления
Выручка от реализации продукции, работ и услуг

Выручка от реализации излишних основных фондов, 
материалов и других активов

Поступления дебиторской задолженности

Поступление краткосрочного кредита банка

Остаток средств в кассе и на расчетном счету

Прочие поступления средств
	
	
	

	
	Всего поступлений
	
	
	

	
	Превышение поступлений над расходами
	
	
	

	
	Превышение расходов над поступлениями
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4. Способы и формы кредитования

4.1. Сущность кредита
С развитием в нашей республике рыночных отношений,    появлением предприятий различных форм собственности особое значение приобрела проблема четкого правового регулирования финансово-кредитных отношении субъектов предпринимательской деятельности.

В настоящее время при стабилизации экономического положения в стране и роста производства у хозяйствующих субъектов всех форм собственности все чаще возникает потребность в привлечении дополнительных средств для увеличения товарооборота и развития производства. Причем при создавшейся высокой конкуренции дополнительные средства требуются в кратчайший срок и с наименьшими финансовыми потерями. Растягивание периода получения финансовых ресурсов, необходимых для осуществления особенно разовых высокоприбыльных сделок, может привести к срывам данных сделок или перехватом их конкурентами, которые смогли в кратчайший период времени привлечь финансовые ресурсы.

Наиболее распространенной формой привлечения заемных средств является получение кредита. Данная форма финансирования в наибольшей степени отвечает создавшимся экономическим реалиям и все больше привлекает внимание хозяйствующих субъектов как приемлемый источник получения быстрых и относительно дешевых финансовых ресурсов.

В широком смысле кредит - это предоставление денег или товаров в долг, как правило, с уплатой процентов. Возникновение кредита связано непосредственно со сферой обмена, где владельцы товаров противостоят друг другу как собственники, готовые вступить в экономические отношения.
Основой возникновения и развития кредита является кругооборот  и оборот капитала. В процессе движения основного и оборотного капитала происходит высвобождение ресурсов. Средства труда используются в процессе   производства   длительное   время,  их  стоимость  переносится  на 
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стоимость готовой продукции частями. Постепенное восстановление стоимости основного капитала в денежной форме приводит к тому, что высвобождающиеся денежные средства оседают на счетах предприятий. Вместе с тем на другом полюсе возникает потребность в замене изношенных средств труда и достаточно крупных единовременных затратах. Аналогичные по своему характеру процессы происходят и в движении оборотного капитала. Более того, здесь колебания в кругообороте и обороте проявляют себя более разнообразно. Так, в силу сезонности производства, неравномерных поставок и другого происходит несовпадение времени создания и обращения продукции. У одних субъектов появляется временный избыток средств, у других - их недостаток. Это создает возможность возникновения кредитных отношений, то есть кредит разрешает относительное противоречие между временным оседанием средств и необходимостью их использования в хозяйстве.

4.2. Принципы кредитования

Кредитные отношения в экономике базируются на определенной методологической основе, одним из элементов которой выступают принципы (см. рис. 1), строго соблюдаемые при практической организации любой операции на рынке ссудных капиталов. Эти принципы начали складываться, еще на первом этапе развития кредита, а в дальнейшем нашли прямое отражение в общегосударственном и международном кредитном законодательствах:
	Принцип кредитования



	Возвратность
	
	Дифференцированный характер


	Срочность
	
	Целевой характер


	Платность
	
	Обеспеченность


Рис.1. Принципы кредитования
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Возвратность кредита

Этот принцип выражает необходимость своевременного возврата полученных от кредитора финансовых ресурсов после завершения их использования заемщиком. Он находит свое практическое выражение в погашении конкретной ссуды путем перечисления соответствующей суммы денежных средств на счет предоставившей ее кредитной организации (или иного кредитора), что обеспечивает возобновляемость кредитных ресурсов банка как необходимого условия продолжения его деятельности.

Срочность кредита

[image: image4.jpg]


Он отражает необходимость его возврата не в любое приемлемое для заемщика время, а в точно определенный срок, зафиксированный в кредитном договоре или заменяющем его документе. Нарушение указанного принципа является для кредитора достаточным основанием для применения к заемщику экономических санкций в форме увеличения взимаемого процента, а при дальнейшей отсрочке предъявления финансовых требований в судебном порядке. Частичным исключением из этого правила являются так называемые онкольные ссуды, срок погашения которых в кредитном договоре изначально не определяется. Кроме того, договор об онкольном кредите, не определяя фиксированный срок его погашения, четко устанавливает время, имеющееся в распоряжении заемщика с момента получения им уведомления банка о возврате полученных ранее средств, что в какой-то степени обеспечивает соблюдение рассматриваемого принципа.

Платность кредита.

 Этот принцип выражает необходимость не только прямого возврата заемщиком полученных от банка кредитных ресурсов, но и оплаты  за их использование.
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Ставка (или норма) ссудного процента, определяемая как отношение суммы годового дохода, полученного на ссудный капитал, к сумме предоставленного кредита выступает в качестве цены кредитных ресурсов.
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Обеспеченность кредита

Этот принцип выражает необходимость обеспечения защиты имущественных интересов кредитора при возможном нарушении заемщиком принятых на себя обязательств и находит практическое выражение в таких формах кредитования, как ссуды под залог или под финансовые гарантии.
Целевой характер кредита

Распространяется на большинство видов кредитных операций, выражая необходимость целевого использования средств, полученных от кредитора. Находит практическое выражение в соответствующем разделе кредитного договора, устанавливающего конкретную цель выдаваемой ссуды, а также в процессе банковского контроля за соблюдением этого условия заемщиком. Нарушение данного обязательства может стать основанием для досрочного отзыва кредита или введения штрафного (повышенного) ссудного процента.

Дифференцированный характер кредита

Этот принцип определяет дифференцированный подход со стороны кредитной организации к различным категориям потенциальных заемщиков. Практическая реализация его может зависеть как от индивидуальных интересов конкретного банка, так и от проводимой государством централизованной политики поддержки отдельных отраслей или сфер деятельности (например, малого бизнеса и пр.).

4.3 Формы кредита 

Классификацию форм кредита традиционно принято осуществлять по нескольким  базовым  признакам,  к  важнейшим  из которых следует отнести 
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категории кредитора и заемщика, а также форму, в которой предоставляется конкретная ссуда. Исходя из этого можно выделить следующие шесть достаточно самостоятельных форм кредита (см. рис. 2), каждая из которых в свою очередь распадается на несколько разновидностей по более детализированным классификационным параметрам.
	Формы кредита




	Банковский
	
	Коммерческий
	
	Потребительский
	
	Государственный
	
	Международный
	
	Гражданский


Рис.2. Формы кредита
4.3.1. Банковский кредит

Решив взять кредит в банке, предприниматель неизбежно сталкивается с выбором: срока, процентов, суммы и, главное, цели кредитования. От правильности решения зачастую зависит дальнейший успех бизнеса.

Каждый банк предлагает свой перечень кредитных продуктов, доступных малому бизнесу. Причем называться они могут по-разному, но подразумевать одно и то же.

Овердрафт

Овердрафт - это кредит, которым может воспользоваться бизнесмен, у которого появляются временные, краткосрочные потребности в дополнительных денежных средствах. Эта форма кредитования доступна как юридическим лицам, так и индивидуальным предпринимателям. Овердрафт предоставляется при отсутствии или недостаточности средств на расчетных (текущих) счетах.
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Преимущества: возможность своевременно и бесперебойно осуществлять расчеты с партнерами; отсутствие требования о предоставлении бизнес-плана или технико-экономического обоснования кредита, а также об обязательном предоставлении обеспечения; привлекательные процентные ставки; оперативное рассмотрение заявки; возможность пересмотра лимита овердрафта при изменении оборотов по счету в банке.

Общий срок овердрафтного соглашения обычно не превышает 6 месяцев. Срок, на который выдается овердрафт, обычно не превышает 30 дней, по пластиковой карте - до 50 дней. 
Коммерческая ипотека

Ипотечный кредит выдается предпринимателям на покупку нежилых -смещений: склада, офиса и т. д. Смысл коммерческой ипотеки заключается в том, чтобы кредитовать покупку коммерческой недвижимости под ее же залог. В отличие от жилищного кредитования, коммерческая ипотека имеет короткие сроки погашения кредита, но достаточно высокие процентные ставки. 
Кредит на открытие бизнеса 

Найти банк, который с радостью будет выдавать кредиты на открытие бизнеса, очень сложно. Это понятно: банк не может знать, насколько успешной окажется идея предпринимателя. Тем не менее, некоторые банки все же предлагают такую форму кредита. Минимизируя риски, банк просто завышает процентную ставку и сокращает срок кредитования. 
Кредиты индивидуальным предпринимателям

Частные предприниматели часто не имеют возможности предоставить банку залог под кредит. Также у них пока отсутствует кредитная история, что не дает банкам возможности правильно оценить их надежность. В свою очередь, для банка кредитование индивидуальных предпринимателей может оказаться рискованным. 
Пополнение оборотных средств
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Такая кредитная линия достаточно распространена среди предпринимателей. Кредит на развитие бизнеса является наиболее простым видом финансирования, не требуется обеспечения. Лимит кредитования, как правило, устанавливается по отношению к текущему обороту компании (месячной или годовой выручке). 
Кредит на покупку основных средств

Кредит на покупку основных средств, автотранспорта, спецтехники, недвижимости - другая форма кредитования предпринимателей. Погашение происходит обычно равными долями по графику, согласованному с заемщиком. Залогом выступают товары в обороте, оборудование, автотранспорт, спецтехника, недвижимость, в том числе приобретаемое на кредитные средства. Важное требование к заемщику - наличие доходов от предпринимательской деятельности (выручки от реализации товаров, работ, услуг) в течение последнего года. 
Инвестиционное кредитование

Инвестиционный кредит – это кредит, предоставляемый финансово-кредитным учреждением физическому или юридическому лицу под конкретную инвестиционную программу. Инвестиционный кредит привлекается на срок от 3 до 10 лет для реализации долгосрочных инвестиционных проектов. Заемщик должен предоставить в банк бизнес-план инвестиционного проекта и финансовую отчетность за последние годы. Залогом по кредиту являются имеющиеся активы. Основные направления использована инвестиционного кредита: приобретение основных средств; модернизация или реконструкция производства; создание новых производственных мощностей.

4.3.2. Коммерческий кредит

Одна из первых форм кредитных отношений в экономике, породившая вексельное обращение и тем самым активно способствовавшая развитию безналичного    денежного    оборота,   находя   практическое   выражение   в 
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финансово-хозяйственных отношениях между юридическими лицами в форме реализации продукции или услуг с отсрочкой платежа. Основная цель этой формы кредита - ускорение процесса реализации товаров, а следовательно, извлечения заложенной в них прибыли.

Инструментом коммерческого кредита традиционно является вексель, выражающий финансовые обязательства заемщика по отношению к кредитору. Наибольшее распространение получили две формы векселя - простой вексель, содержащий прямое обязательство заемщика на выплату установленной суммы непосредственно кредитору, и переводный (тратта), представляющий письменный приказ заемщику со стороны кредитора о выплате установленной суммы третьему лицу либо предъявителю векселя. В современных условиях функции векселя часто принимает на себя стандартный договор между по​ставщиком и потребителем, регламентирующий порядок оплаты реализуемой продукции на условиях коммерческого кредита.

Коммерческий кредит принципиально отличается от банковского:

*   в роли кредитора выступают не специализированные кредитно-           финансовые организации, а любые юридические лица, связанные с производством либо реализацией товаров или услуг; предоставляется исключительно в товарной форме; 
*  средняя стоимость коммерческого кредита всегда ниже средней ставки банковского процента на данный период времени;

* при юридическом оформлении сделки между кредитором и заемщиком плата за этот кредит включается в цену товара, а не определяется специально, например, через фиксированный процент от базовой суммы.

В современных условиях на практике применяются в основном три разновидности коммерческого кредита:

- кредит с фиксированным сроком погашения;

- кредит с возвратом лишь после фактической реализации заемщиком оставленных рассрочку товаров; 
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- кредитование по открытому счету, когда поставка следующей партии товаров на условиях коммерческого кредита осуществляется до момента погашения задолженности по предыдущей поставке.

4.3.3 Потребительский кредит

В роли кредитора могут выступать как специализированные кредитные организации, так и любые юридические лица, осуществляющие реализацию товаров или услуг. В денежной форме предоставляется как банковская ссуда физическому лицу для приобретения недвижимости, оплаты дорогостоящего лечения и т. п., в товарной - в процессе розничной продажи товаров с отсрочкой платежа. В зарубежной практике потребительский кредит охватывает все слои трудоспособного населения, в основном через различные  системы кредитных карточек.

4.З.4. Государственный кредит

Основной признак этой формы кредита - непременное участие государства в лице органов исполнительной власти различных уровней. Осуществляя функции кредитора, государство через национальный банк производит кредитование:

*   конкретных отраслей или регионов, испытывающих особую потребность в финансовых ресурсах;

*      коммерческих банков в процессе аукционной или прямой продажи кредитных ресурсов на рынке межбанковских кредитов.

В роли заемщика государство выступает в процессе размещения государственных займов или при осуществлении операций на рынке государственных краткосрочных ценных бумаг.

Основной формой кредитных отношений при государственном кредите являются такие отношения, при которых государство выступает заемщиком средств.
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Следует отметить, что в условиях переходного периода он должен использоваться в качестве не только источника привлечения финансовых ресурсов, но и эффективного инструмента централизованного кредитного регулирования экономики, денежного обращения и т.д. 

4.3.5 Международный кредит

Непосредственными участниками могут выступать межнациональные финансово-кредитные институты (МВФ, МБРР и др.), правительства соответствующих государств и отдельные юридические лица, включая кредитные организации. В отношениях с участием государств в целом и международных институтов всегда выступает в денежной форме, во внешнеторговой деятельности - и в товарной (как разновидность коммерческого кредита импортеру). Классифицируется по нескольким базовым признакам:

*     по характеру кредитов - межгосударственный, частный;

*     по форме - государственный, банковский, коммерческий;

*     по месту в системе внешней торговли - кредитование экспорта,

кредитование импорта.

Характерным признаком международного кредита выступает его дополнительная правовая или экономическая защищенность в форме частного страхования и государственных гарантий.
4.3.6 Ростовщический (гражданский) кредит

Выдается одним физическим лицом другому физическому лицу. Эта форма кредита практикуется в странах со слаборазвитой кредитной системой, в основном в развивающихся странах. С переходом к рыночным отношениям и в Республике Таджикистан появились «Ростовщики». Многие физические лица частным образом вне кредитной системе размещают свои средства на условиях срочности, возвратности и высокой по сравнению с другими формами кредита, платности. 
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4.4 Понятие кредитоспособности и информационное обеспечение банков

Под кредитоспособностью банковских клиентов следует понимать такое финансово-хозяйственное состояние предприятия, которое дает уверенность в эффективном использовании заемных средств, способность и готовность заемщика вернуть кредит в соответствии с условиями договора. Изучение банками разнообразных факторов, которые могут повлечь за собой непогашение кредитов или, напротив, обеспечивают их своевременный возврат, составляет содержание банковского анализа кредитоспособности.

При анализе кредитоспособности банки должны решить следующие вопросы:
1.  Способен ли заемщик выполнить свои обязательства в срок?

2.  Готов ли он их исполнить?

На первый вопрос дает ответ разбор финансово-хозяйственных сторон деятельности предприятий.

Второй вопрос имеет юридический характер, а также связан с личными качествами руководителей предприятия.

Состав и содержание показателей вытекают из самого понятия кредитоспособности. Они должны отразить финансово-хозяйственное состояние предприятий с точки зрения эффективности размещения и использования заемных средств и всех средств вообще, оценить способность и готовность заемщика совершать платежи и погашать кредиты в заранее определенные сроки. Способность своевременно возвращать кредит оценивается путем анализа баланса предприятия на ликвидность, эффективного использования кредита и оборотных средств, уровня рентабельности, а готовность определяется посредством изучения дееспособности заемщика, перспектив его развития, деловых качеств руководителей предприятий.

Основная цель анализа кредитоспособности - определить способность и   готовность   заемщика   вернуть  запрашиваемую  ссуду  в  соответствии  с 
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условиями кредитного договора. Банк должен в каждом случае определить степень риска, который он готов взять на себя, и размер кредита, который может быть предоставлен в данных обстоятельствах.

Рассматривая кредитную заявку, служащие банка учитывают много факторов. Служащие банка, ответственные за выдачу ссуд, исходят из следующих моментов:

- дееспособности заемщика;

- его репутации;

- способности получать доход;

- владения активами;

- состояния экономической конъюнктуры.

Для получения такого рода данных банку потребуется информация, характеризующая финансовое состояние фирмы. Это обусловливает необходимость изучения финансовых отчетов, возможности появления непредвиденных обстоятельств и положения со страхованием. Источниками информации о кредитоспособности заемщика могут служить:

- переговоры с заявителями;

- инспекция на месте;

- анализ финансовых отчетов;

- внешние источники.
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5. Инвестиции
5.1 Сущность инвестиции

Вложение денежных средств и других капиталов в реализацию различных экономических проектов с целью последующего их увеличения называется инвестированием, а сами вкладываемые средства -инвестициями. Экономической основой инвестирования средств является получение дохода, прибыли на них. К инвестициям относятся только те вложения, которые преследуют своей целью получение прибыли, увеличение объемов и массы капиталов.

Инвесторы - юридические и физические лица, в том числе иностранные, а также государства и международные организации, осуществляющие инвестиционные вложения.
Понятие «инвестиции» часто отождествляют с понятием «капитальные вложения». Капитальные вложения хотя и преобладают в инвестициях при создании товаропроизводящих предприятий, тем не менее являются лишь частью их.

Капитальные вложения - это инвестиции в основной капитал (основные средства), в том числе затраты на новое строительство, расширение, реконструкцию и техническое перевооружение действующих предприятий, проектно-изыскательские работы, строительно-монтажные работы по возведен зданий и сооружений и коммуникаций к ним, приобретение машин, оборудовав инструмента и др.

К капитальным вложениям не относятся инвестиции в покупку ценных бумаг, на приобретение патентов, прав владения промышленными образцами продукции торговыми марками.

По мере того как воспроизводится производственный цикл, предприятию необходимы закупка сырья, материалов, комплектующих изделий, оплата энергии посевного материала и т. д., т. е. оборотные средства. Кроме того, необходимы оборотные средства для организации предприятий по сбыту товаров.
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Совокупность капитальных вложений и оборотных средств, необходимы) для реализации различных производственных инвестиционных проектов, составляют прямые инвестиционные вложения на их осуществление.

5.2. Виды инвестиций

Различают следующие виды инвестиций:

- реальные (капиталообразующие) и финансовые (портфельные) инвестиции.
Реальные (капиталообразующие) инвестиции - вложения в реальные активы, т. е. в создание новых, реконструкцию или техническое перевооружение существующих предприятий (производств), технологических линий, различных объектов производственного и социально-бытового обслуживания.

Цель этого вида инвестиций - качественный и количественный рост основных фондов производственного и непроизводственного назначения как непременное условие прироста доходности и рентабельности предприятий и национальной экономики в целом.

Однако четко разделить инвестиции по целям невозможно. Разграничение ведется, как правило, по доминирующему направлению.

Предприятиям наиболее выгодно концентрировать материальные, финансовые и трудовые ресурсы, прежде всего на техническом перевооружении и реконструкции действующих предприятий. Новое строительство целесообразно только для ускорения развития наиболее перспективных и развивающихся продуктов и отраслей производства, а также для освоения новой техники и технологии.

Расширение действующих предприятий - это инвестирование с целы увеличения объема производства путем строительства новых дополнительных  цехов и других подразделений. Как правило, оно ведется на 
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новой технической основе и способствует повышению технического уровня производства.

К реконструкции относятся мероприятия, связанные как с заменой морально устаревших и физически изношенных машин и оборудования, так и с совершенствованием и перестройкой зданий и сооружений. Реконструкция направлена на рост технического уровня производства и продукции и способствует более быстрому освоению мощностей.
Техническое перевооружение предприятия - это замена старой производственной техники и технологии на новую, с более высокими технико-экономическими показателями, без расширения производственной площади.

При техническом перевооружении и реконструкции предприятия поновляется главным образом активная часть основных фондов без существенных затрат на строительство зданий и сооружений.

Портфельные инвестиции - вложения в покупку акций и ценных бумаг государства, других предприятий, инвестиционных фондов, страховых и других финансовых компаний. В этом случае инвесторы увеличивают свой финансовый капитал, получая доход в форме дивиденда, процента или арендной платы и путем повышения стоимости капитала.

К инвестициям в нематериальные активы относятся вложения на приобретение имущественных прав и прав владения (оцениваемых денежным эквивалентом) земельными участками, угодьями, другим имуществом, лицензий т передачу прав промышленной собственности, патентов на изобретения, свидетельств на новые технологии, промышленные образцы, товарные знаки, сертификаты на продукцию и технологию производства и т. д. Любые виды инвестиций направляются в объекты инвестиционной деятельности, находящейся в частной, государственной, муниципальной и иных формах собственности.

Объектами   инвестиционной   деятельности   являются,   прежде   всего,   вновь    создаваемые     и    модернизируемые    производственные    и
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непроизводственные основные фонды и оборотные средства во всех сферах национальной экономики. Именно сюда направляется основная часть реальных капиталообразующих инвестиций, поскольку в структуре себестоимости практически всех товаров, особенно промышленных, более 70% затрат приходится на основные фонды и оборотные средства. Инвестирование в этом направлении увеличивает производственную мощность экономики и обеспечивает материальную основу ее роста.

Инвестиции в новейшие технологии позволяют также сохранить конкурентные преимущества, как отдельного хозяйствующего субъекта, так и национальной экономики в целом. Другие объекты инвестиционной деятельности - денные бумаги, целевые денежные вклады. Однако они являются соподчиненными по отношению к вложениям в создание новых или модернизацию действующих основных фондов.

В конечном итоге средства от реализации ценных бумаг, целевых денежных вкладов служат источником финансового обеспечения реальных (капиталообразующих) инвестиций.

К объектам инвестиционной деятельности относятся также готовая научно-техническая продукция и ее разработка, имущественные права и права владения земельными участками, угодьями, права на промышленную интеллектуальную собственность, торговые марки и сертификаты и т. д. Инвестиции в научно-технические разработки и научно-техническую продукцию отражают состояние и перспективы инновационной деятельности, качественного обновления материальной основы национальной экономики - основных фондов.

Особый объект инвестиционной деятельности - объекты и средства обеспечения экологической безопасности. Инвестиции в экологию могут выступать как самостоятельные вложения в природоохранные объекты и мероприятия, а также как составная часть инвестиций в создание и модернизацию основных фондов.
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5.2.1. Реальные инвестиции

С позиций жизненного цикла предприятий и организаций, других хозяйствующих субъектов, целей и направленности их действий реальные инвестиции могут быть разделены на три группы: начальные, экстенсивные, реинвестиции. 
Начальные инвестиции - инвестиции на создание предприятия, фирмы, объекта обслуживания и т. д. Вкладываемые инвесторами средства при этом используются на строительство или покупку зданий, сооружений, приобретений и  монтаж оборудования, образование оборотных средств.

Экстенсивные инвестиции направляются на расширение существующих предприятий, организаций, прирост их производственного потенциала, в том числе предполагающий расширение сферы деятельности. 
Реинвестиции связаны с процессом воспроизводства основных фондов на существующих предприятиях, в организациях. Предприятия и организации, имеющиеся у них свободные средства (состоящие из амортизационных отчислений и прибыли, направляемой на развитие производства) расходуют: - на замену физически изношенного или морально устаревшего оборудование устаревших технологических процессов новыми. При этом производственная мощность предприятий и организаций может сохраниться или увеличиться. В первом случае имеет место простое воспроизводство капитала, во втором -расширенное. Условием успешного функционирования предприятия является расширенное воспроизводство капитала, которое должно дополняться еще и ростом производительности и эффективности производственного аппарата;
 - на повышение эффективности производства. В этом случае инвестиции направляются на модернизацию или замену существующего технологического оборудования или процессов и связанные с ними реконструктивные работы, в результате чего достигается качественный рост производственного потeнциaл обеспечивающий прирост прибыли от производимой продукции;
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- на изменение структуры выпускаемой продукции, оказываемых услуг. Предприятие, организация при этом увеличивают одни мощности за счет уменьшения других, где возможность сбыта и рентабельность производства продукции и услуг меньше;

- на диверсификацию производства, в результате которой меняется номенклатура выпускаемой продукции, оказываемых услуг в связи с отсутствием или резким снижением сбыта или (и) нерентабельностью их. Как правило, в там случаях частично или даже полностью может меняться профиль предприятия, фирмы, организации;
- на обеспечение выживания предприятий, фирм, организаций в перспективе путем инвестирования исследовательских и опытно-конструкторских работ, разработки и создания новой эффективной продукции или новых технологий, рекламы, подготовки или переподготовки кадров под новые технологии.

5.3 Продолжительность периода инвестирования

В зависимости от продолжительности периода различают краткосрочные и долгосрочные инвестиции.
Краткосрочные инвестиции – это вложение средств на срок одного года. Это инвестиции в создание небольших быстро окупаемых производств, быстро реализуемых коммерческих проектов, связанных с закупкой -  реализацией партий товаров, с организацией шоу-проектов и т. д. Краткосрочным инвестициям относится также покупка краткосрочных сберегательных сертификатов, быстро реализуемых ценных бумаг.

Долгосрочные инвестиции связаны с реализацией крупных и долговременных инвестиционных проектов, предполагающих возведение новых зданий и вооружений или их реконструкцию. Следует отметить неоднозначность оценки долгосрочности и краткосрочности инвестиций с позиций самого инвестора и инвестиционных институтов - банков, инвестиционных компаний, фондов. Если для инвестора важен срок осуществления  инвестиционного проекта и срок окупаемости вкладываемых 
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средств, то для кредитодателя достаточно срока возврата выдаваемого кредита.

С позиций банков, инвестиционных компаний, фондов к долгосрочным инвестициям в практике их деятельности принято относить вложения средств на период свыше одного года, хотя этот показатель для различных сфер инвестирования и различных компаний далеко не однозначен. В практике долгосрочные инвестиционные вложения классифицируются по срокам: до 2 лет; от 2 до 3 лет; от 3 до 5 лет; свыше 5 лет.

В различных сферах материального производства и услуг окупаемость инвестиций различается. Средним, достаточно удовлетворительным считается срок окупаемости инвестиций, равный 5-6 годам. 

5.4 Инвестиционный проект и экономическая оценка его эффективности
Суть инвестирования, с точки зрения инвестора (владельца капитала), заключается в отказе от получения прибыли «сегодня» во имя прибыли «завтра». Операции такого рода аналогичны предоставлению ссуды банком. Соответственно, для принятия решения о долгосрочном вложении капитала необходимо располагать информацией, подтверждающей два основополагающих предположения:
1. Вложенные средства должны быть полностью возмещены.
2. Прибыль, полученная в результате данной операции, должна быть достаточно велика, чтобы компенсировать временный отказ от   использования средств, а также риск, возникающий в силу неопределенности конечного результата.

В самом общем смысле инвестиционным проектом называется план или программа вложения капитала с целью последующего получения прибыли.

Формы и содержание инвестиционных проектов могут быть самыми разнообразными  -  от  плана  строительства  нового  предприятия  до  оценки 
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целесообразности приобретения недвижимого имущества. Во всех случаях, присутствует временная задержка между моментом начала  инвестирования и моментом, когда проект начинает приносить прибыль.
На первом этапе проект разрабатывается, готовится его технико-экономическое обоснование, проводятся маркетинговые исследования, осуществляется выбор поставщиков сырья и оборудования, ведутся переговоры с потенциальными инвесторами и участниками проекта. Также здесь может осуществляться юридическое оформление проекта (регистрация предприятия, оформление контрактов и т. п.) и проводиться эмиссия акций и других ценных бумаг.

Как правило, в конце прединвестиционной фазы должен быть получен развернутый бизнес-план инвестиционного проекта.

Следующий отрезок времени отводится под стадию инвестирования или фазу осуществления. Начинают предприниматься действия, требующие гораздо больших затрат и носящие уже необратимый характер (закупка оборудования или строительство), но, с другой стороны, проект еще не в состоянии обеспечить свое развитие за счет собственных средств. На данной стадии формируются постоянные активы предприятия.

С момента ввода в действие основного оборудования (в случае промышленных инвестиций) или по приобретении недвижимости или иного вида активов начинается третья стадия развития инвестиционного проекта - эксплуатационная фаза. Этот период характеризуется началом производства продукции или оказания услуг и соответствующими поступлениями и текущими издержками.

Инновационная и инвестиционная деятельность предприятия - это главные направления развития. Поэтому вопрос экономической оценки инвестиционных проектов имеет исключительно важное значение. Оно служит экономической основой для принятия конкретных управленческих решений, а также  для формирования бизнес-планов предприятия,- активно участвуя, таким образом, в выработке стратегии его развития.
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6. Цели финансирования
6.1. Финансовое состояние предприятия

Предпринимателю всегда важно знать финансовое состояние своего предприятия, которое отражает конечные результаты его деятельности.

Под финансовым состоянием понимается способность предприятия финансировать свою деятельность. Оно характеризуется обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для нормального функционирования предприятия, целесообразностью их размещения и эффективностью использования, финансовыми взаимоотношениями с другими юридическими и физическими лицами.

Это интересует также партнеров по экономической деятельности, государственные и налоговые органы. Кроме того, существуют группы потребителей, которым анализ финансового состояния предприятия необходим для работы: 

· кредиторов и инвесторов интересует оценка возможности возврата выданных кредитов и возможности предприятия реализовать инвестиционную программу;
· поставщикам важна оценка оплаты за поставленную продукцию, выполненные работы и услуги;
· собственникам (в том числе акционерам) важно знать отдачу от вложенных в предприятие средств, прибыльность и рентабельность, а также уровень риска.

Для анализа и обобщенной оценки хозяйственной деятельности используют «в только прибыль, но и производный от нее показатель - рентабельность. Полученная предприятием прибыль не может быть непосредственно использована для сравнения разных этапов работы предприятия (или сравнения с другими предприятиями). Равный доход не 
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является свидетельством одинаково успешной работы, так как возможности (ресурсы) для его получения могут быть совершенно различными.

Анализ финансового состояния предприятия является одним из этапов оценки, он служит основой понимания истинного положения предприятия и степени финансовых рисков.
По данным бухгалтерского баланса определяются следующие основные финансовые показатели:
· стоимость имущества предприятия (величина показателя итога баланса);
· стоимость основных средств (итоговая строка I раздела баланса);
· величина оборотных средств (итоговая строка II раздела баланса);
· величина собственных средств (итоговая строка III раздела баланса);
· величина заемных средств (сумма показателей баланса, отражающих долгосрочные и краткосрочные кредиты и займы).

Рассмотрим некоторые, наиболее важные, показатели финансового состояния предприятия: рентабельность, ликвидность, платежеспособность, остойчивость.
6.2 Рентабельность
Рентабельность - это относительный показатель эффективности производства, характеризующий уровень отдачи затрат и степень использования ресурсов.

Показатели рентабельности отражают эффективность использования предприятием своих средств в целях получения прибыли.

В основе построения коэффициентов рентабельности лежит отношение прибыли или к затраченным средствам, или к выручке от реализации, или к активам предприятия.
                                                                                                                       Модуль    «Финансирование»                                                                                                                       

· Рентабельность производства - отношение прибыли к себестоимости (затратам). Характеризует окупаемость затрат и позволяет планировать цены и прибыль.
Рентабельность производства  = 
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• Рентабельность капитала (активов) - отношение прибыли к сумме всех активов предприятия или отдельных элементов.

Для владельца предприятия особенно важно знать, какую прибыль он получает от использования собственного капитала. Об этом говорит показатель рентабельности собственного капитала: 
Рентабельность собственного капитала = 
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• Рентабельность продукции можно рассчитать по всей реализованной продукции и по отдельным ее видам. В первом случае она определяется как отношение прибыли от реализации продукции к затратам на ее производство и реализацию. Во втором случае определяется рентабельность отдельных видов продукции. Она зависит от цены, по которой продукция реализуется потребителю, и себестоимости по данному ее виду.

Рентабельность продукции = 
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При рассмотрении любого из показателей рентабельности следует иметь в виду: чем выше уровень рентабельности, тем доходнее вложен капитал.

Сравнение данных о рентабельности за текущий и прошедший годы позволяет руководству предприятия оценить тенденции развития и принять соответствующие решения.
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	Пути повышения рентабельности



	Реструктуризация предприятия


	Усовершенствование финансового менеджмента


	Снижение себестоимости (более дешевое сырье, сокращение затрат на обслуживание и управление производством)


	Увеличение объемов производства и реализации продукции


	Подъем эффективности использования производственных ресурсов


	Улучшение качества продукции и повышение цены на нее


Рис. 1 Пути повышения рентабельности
6.3. Платежеспособность предприятия

Это способность быстро выплатить свои краткосрочные обязательства.

Данный показатель отражает способность предприятия выдерживать убытки.

Платежеспособность предприятия характеризуется коэффициентом платежеспособности, равным отношению собственного капитала к сумме активов баланса.

Основными признаками платежеспособности являются:

- наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете;

- отсутствие просроченной кредиторской задолженности.

О неплатежеспособности свидетельствуют, как правило, наличие таких статей в отчетности как - убытки, кредиты и займы, не погашенные в срок, просроченная дебиторская и кредиторская задолженность и т. д.
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Ликвидность предприятия определяется его способностью оплатить краткосрочные обязательства, реализуя свои текущие активы.

Чем меньше времени, которое потребуется, чтобы данный вид активов превратился в деньги, тем выше их ликвидность. Сами деньги - наиболее ликвидный товар. Имущество, которое никто не захочет покупать, неликвидно. Высоколиквидными активами являются имеющиеся денежные средства, товарные запасы, которые в ближайшее время будут проданы, а также краткосрочные финансовые вложения.

Количественной характеристикой ликвидности является коэффициент ликвидности. Он равен отношению суммы высоколиквидных активов, которые могут быть легко (быстро) проданы, к сумме краткосрочной задолженности Предприятия. Если коэффициент ликвидности больше единицы, то предприятие ликвидное, а если существенно меньше единицы - неликвидное. Неликвидному предприятию труднее будет получить новый кредит, а имеющиеся кредиторы предпримут срочные меры к возврату своих денег.

Табл.1
	Показатели ликвидности

	Коэффициент текущей

ликвидности
	Выражает способность

предприятия

рассчитываться по

краткосрочным (до 1 года)

обязательствам (>2)
	Оборотные активы:

краткосрочные

обязательства

	Коэффициент срочной

ликвидности
	Выражает способность

предприятия

рассчитываться по

краткосрочным (до 3-6 мес.)

обязательствам (>21)
	Оборотные активы-запасы:

краткосрочные

обязательства

	Коэффициент абсолютной

ликвидности
	Выражает способность

предприятия

рассчитываться по

краткосрочным (до 1 мес.)

обязательствам (>0,2)
	Денежные средства:

краткосрочные

обязательства
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6.4 Финансовая устойчивость предприятия

Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия - стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. Она связана с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов

Финансовая устойчивость предприятия - показатель финансового состояния предприятия, отражающий степень его зависимости от собственных и заемных средств.

Для определения степени финансовой независимости рассчитывается коэффициент устойчивости. Он равен отношению заемных средств к собственным и показывает, сколько заемных средств привлечено на 1 сомони собственных активов. Если значение этого коэффициента превысило 0,7, то можно говорить о зависимости предприятия от внешних источников средств и потере финансовой устойчивости (автономии).
Этот очень важный показатель отражает, в каких пределах предприятие может развиваться за счет собственных средств и как оно зависит от внешних источников финансирования. Однако этот показатель дает лишь общую оценку финансовой устойчивости, поэтому в мировой практике разработана система показателей.
Табл.2
	Показатели финансовой устойчивости

	Коэффициент автономии
	Определяется долей

собственного капитала в

общем объеме

используемого капитала (>0,5)
	Собственный капитал:

используемый капитал

	Коэффициент соотношения 

заемных и 

собственных средств
	Отражает, в каких пределах

фирма может развиваться

за счет собственных средств

и как она зависит от

внешних источников

финансирования (<1)
	Заемный капитал:

собственный капитал

	Коэффициент маневренности
	Показывает, какая часть
собственного капитала

используется для

финансирования текущей

деятельности
	Собственный оборотный капитал:

собственный капитал
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6.5 Денежные потоки предприятия

Вся совокупность финансовых отношений предприятия, связанная с формированием и использованием финансовых ресурсов, может быть условно представлена в виде трех денежных потоков:
1. Денежный поток по текущей деятельности;
2. Денежный поток по инвестиционной деятельности;
3. Денежный поток по финансовой деятельности. 
По направленности движения денежных средств различаю:

- положительный денежный поток - характеризует совокупность поступлений денежных средств на предприятие от всех видов хозяйственных операций; 
- отрицательный денежный поток - характеризует совокупность выплат денежных средств предприятием в процессе осуществления всех видов его хозяйственных операций.
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	Дидактические материалы по  модулю
«Финансирование»


Целевая группа:   учителя/учащиеся

Содержание:        дидактические (методические) материалы по отдельным 
                              темам модуля материалы для передачи знаний на занятии

Разработка:          дидактические материалы на уровне среднего образования 

Тема 1 «Организация финансирования предпринимательской деятельности»

	№

п/п
	Тема
	Время/

УР = ч

	1.
	Организация финансирования предпринимательской

деятельности
	2

	2.
	Виды финансирования
	2

	3.
	Финансовое планирование
	2

	4.
	Способы и формы кредитования
	2

	5.
	Инвестиции
	2

	6.
	Обобщающий урок проверки знаний
	2


1. Предпосылки для проведения занятия                                                          .
Учащиеся:
· имеют представление о том, что для начала любой хозяйственной 

деятельности необходимы финансовые или материальные ресурсы;

· из жизненного опыта знают, что для организации своего дела можно использовать свои накопления или взять деньги в долг на определенных условиях;
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· понимают, что на предприятии необходим финансовый учет, финансовое планирование.
2. Учебные цели                                                                                                      .
Учащиеся должны:

· знать, где предприниматель может взять средства для открытия собственного бизнеса;

· уметь различать собственные и заемные источники финансирования;
· знать, для чего на предприятии нужен основной и оборотный капитал;

· уметь объяснить, что является результатом кругооборота вложенных в производство средств;

· знать, какие задачи на предприятии возложены на финансовую службу.

3. Планирование занятия                                                                                     .
	.№

п/п
	Меры
	Средство*)
[image: image9.wmf]
	Форма
	Время/мин.

	1
	Введение

Опрос с помощью карточек

Введение на примере «Сухроб – 

продавец молочных продуктов»

Обсуждение полученных результатов, просмотр презентации
	Доска с подготовл. вопросом, РД 1, РД 2, карточки для учащихся, ИЛ 1 (для учителя), ПР 1,        ПП 1…10
	Индив.работа
Работа в парах

Класс (дискуссия)
	15

	2
	Информационная база

Лекция


	Теорет.часть темы №1 ИЛ 2, ИЛ 3 (для учащихся)
	Учитель (доклад)
Класс
	15

	3
	Задания
Продолжение примера «Сухроб - продавец молочных продуктов» - установление связи видов финансирования и общее обсуждение/сравнение решений
	РЛ 1
РЛПР 1
	Индив.работа, работа в парах
Класс

Совместное обсуждение
	15
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*) Пояснение:
ПП, ПР = слайды повер-пойнт, «прозрачки»

РД = рисунки на доске

ИЛ = информационные листы

РЛ = рабочие листы

РЛПР = рабочие листы: предложение решения
4. Комментарий по планированию занятия                                                      .
Введение: К разделу 1

Учитель просит учеников ответить на подготовленный вопрос (пишется на доске или плакате). Учащимся предлагается рассмотреть возможности получения денег для открытия своего бизнеса на конкретном примере «Сухроб – продавец молочной продукции» (ПР 1).
  Все ученики получают карточки одного цвета. Количество карточек можно сократить до 2 карточек для ученика. Составление карточек по парам (сокращает количество карточек и не давит на учеников сделать все правильно).
Учитель собирает все карточки и сортирует их по взаимосвязанному содержанию в группы на доске. Учитель читает содержание карточки, а ученики определяют, к какой группе она принадлежит. Если ученики не могут определиться, то помогает тот, кто написал карточку, но только, если он/она хотят быть объявленными!

Как только закончится сортировка карточек, нужно найти одинаковые термины, записать их на овальные карточки и повесить их над группами.

Внимание:

- Без подсказок от составителей карточек!

- Никогда не вешайте карточки друг на друга (скопление должно быть заметно), никогда не выбрасывайте карточки.

- Не приклеивать карточки окончательно (карточки нужны для дальнейшей работы в группах и для пересортировки).

Вопрос на доске: Где взять деньги для организации своего бизнеса?

В ходе совместного обсуждения учащиеся определяют основные возможности получения денег для открытия своего бизнеса: это либо
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собственные средства, либо средства, взятые в долг на определенных условиях, - заемные средства.


При обсуждении результатов опроса ар карточкам следует обратить внимание на «плюсы» и возможные «минусы» различных способов формирования стартового капитала.

В ходе совместной дискуссии целесообразно сделать вторую запись на доске – ответ на вопрос:
Возможно использование

собственных средств                                              заемных средств

Закончить обсуждение просмотром презентации (ПП 1…6).
Информационная фаза: К разделу 2
Учитель объясняет теоретическую часть урока, используя ИЛ 2 и ИЛ 3.

Задания: К разделу 3

Учащиеся делятся на пары, учитель раздает РЛ 1. Учащимся предлагается заполнить таблицу на основании имеющихся данных об источниках финансирования бизнеса.

5. Список использованных источников                                                             .
1. Основы экономики и предпринимательства: Учебник для нач. проф. образования / Л.Н. Череданова. -М.: Издательский центр «Академия», 2003.
2. Финансы и кредит (вопросы, ответы, тесты, задачи). Учебное пособие / Султанов З.С., Миразизов А.Х. – Душанбе, РТСУ, 2010.

3. Экономика фирмы (предприятия): Курс лекций / Насыров Н.Н., Асророва З.И. – Душанбе, РТСУ, 2011.

4. Экономика и организация производства: Курс лекций / Насыров Н.Н. – Душанбе, РТСУ, 2010. 

5. Модуль «Финансирование» / Зиновьева О. – Нижний Новгород, Нижегородский Институт развития образования, 2009.
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6. Учебные материалы для учителя / Учебные материалы для учащихся
Содержание

Слайды                                         ПР 1: Пример «Сухроб – продавец молочной
                                                      продукции»

                                                      ПП 1…10: «Где взять деньги на открытие

                                                      бизнеса»

Рисунки на доске                         РД 1: Вопрос

                                                       РД 2: Ответ на вопрос

Информационные листы             ИЛ 1: Финансирование бизнеса

                                                       ИЛ 2: Управление финансами

                                                       ИЛ 3: Организационная структура

                                                       управления финансами

Рабочие листы                              РЛ 1: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Виды финансирования

Рабочие листы: предложение     

решений                                        РЛПР 1: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Виды финансирования
ПР 1…10: Где взять деньги на открытие бизнеса?                                               .
Собственные сбережения

Эта ситуация достаточно редкая. Можно, конечно, постараться самому заработать на открытие своего дела. Но этот вариант реален только в том случае, если не требуются большие начальные капиталы. Еще один способ – продать какую – то собственность, а вырученные деньги направить в свой бизнес.

Занять деньги у друзей и родственников

Друзья и близкие могут поддержать, если они рассчитывают на часть прибыли, то нужно узаконить ваши отношения и стать совладельцами (это будет собственный капитал).

Они также могут дать вам деньги в долг при условии, что вы их вернете через определенное время (это будет заемный капитал).
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Найти себе партнеров
При внесении недостающих средств они могут стать совладельцами (это будет собственный капитал). Финансовые отношения должны быть указаны и оформлены договорами. Продажа акций тоже важный способ привлечь финансы извне (это будет собственный капитал).

Взять кредит в кредитной организации (банк)

Найти кредитную организацию (банк) который будет выдавать кредиты на открытие бизнеса, очень сложно. Это понятно: банк не может знать, насколько успешной окажется Ваша идея.

Минимизируя риски, банк завышает процентную ставку и сокращает срок кредитования (это будет заемный капитал). Надо договориться с банком, и убедить прибыльность Вашего бизнеса.
Преимущества индивидуального предпринимательства

Полная самостоятельность и свобода: «сам себе хозяин». Оперативность управления и принятия решений. Прямой и непосредственный стимул для эффективной деятельности предприятия. Не возникает проблем с сохранением коммерческой тайны.

Недостатки индивидуального предпринимательства
Ограниченность предпринимательских способностей («Один ум хорошо, а два лучше»). Ограниченные финансовые возможности, трудно найти средства для расширения фирмы. Полная ответственность за результаты своей деятельности, в кризисных ситуациях вынужден будет продать личное имущество, чтобы рассчитаться с кредитами.

Преимущество коллективного предпринимательства

Объединение капиталов нескольких лиц позволяет открыть более перспективное и крупное дело. Объединяется интеллектуальный капитал собственников, они охотно думают, как эффективнее наладить дело, ведь от этого зависит увеличение их прибыли. Возможность найма профессиональных управленцев. Коллективная ответственность (в пределах доли вложенного капитала).
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Недостатки коллективного предпринимательства

Неоднозначное понимание целей деятельности, трудность в принятии единого решения. Сложность определения меры каждого в доходе или убытке фирмы, разделе имущества. Непредсказуемость, обусловленная выходом из фирмы одного из ее партнеров. Ответственность партнеров не только за свои собственные решения, но и за последствия действия других.

Где взять деньги на открытие своего дела?
Возможно использовать средства:

- собственные;

- заемные.

ПР 1: Пример «Сухроб – продавец молочной продукции»                                  .
Сухробу 19 лет, и он хочет открыть свое дело. У него есть и интересная идея: он хочет поставлять в свой город свежий молочный продукт собственного изготовления!

Для начала Сухроб узнал, что ему необходимо для производства молочной продукции и сколько все это будет стоить (= начальная инвестиция):

	· Развозочный  автомобиль  (не  новый) с холодильной установкой 25.000 сомони

· Ингредиенты для молочной продукции: изюм, урюк, орешки, топливо… 3.000 сомони
· = Общая потребность в средствах финансирования 28.000 сомони


У Сухроба хоть и есть свои сбережения, но их недостаточно для финансирования открытия своего дела. Появляется вопрос: где взять деньги на открытие своего дела?
                                                                                                                       Модуль    «Финансирование»                                                                                                                       

ИЛ 1: Организация финансирования                                                                      .
Финансирование

Получение предпринимателем денежных средств, достаточных для приобретения всех необходимых ресурсов для функционирования и развития предприятия, называют финансированием бизнеса.
Уставной капитал

Если предприятие создается не индивидуальным предпринимателем, а предполагается функционировать в статусе юридического лица, то источником приобретения производственных фондов, нематериальных активов и оборотных средств является уставный капитал.

Величина уставного капитала показывает размер тех денежных средств, которые инвестированы в процесс производства и совершает кругооборот.

Результатом кругооборота вложенных в производство средств являются их возмещение и формирование источников финансирования воспроизводственного процесса: амортизационных отчислений и прибыли.

За счет отчислений из прибыли предприятие может формировать:

· фонд накопления – для развития предприятия;

· фонд потребления – для выплаты дивидендов (АО) единовременных поощрений, материальной помощи оплаты питания работников предприятия и др.;

· резервный фонд – для покрытия убытков;

· фонд оплаты труда – это средства, предназначенные для выплаты заработной платы работникам предприятия;

· фонд для платежей в бюджет – это средства предназначенные для осуществления своевременных платежей в бюджет.
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ИЛ 2: Управление финансами                                                                                 .
Основные вопросы управления финансами:

- учет движения денежных средств;

- анализ эффективного использования финансовых ресурсов;

- планирование и прогнозирование финансов;

- стимулирование роста объема продаж, прибыли и рентабельности.

В управлении финансовой деятельностью главное действующее лицо – финансовый менеджер.

Финансовый менеджер – профессиональный специалист, который осуществляет квалифицированное руководство финансовой деятельностью предприятия.

Он отвечает за анализ финансовых проблем, предприятие решений или выработку рекомендаций высшему руководству. В условиях рыночной экономики финансовый менеджер становится одной из ключевых фигур на предприятии. Главными задачами финансовой службы являются обеспечение платежеспособности предприятия и приумножение капитала.
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ИЛ 3: Организационная структура управления финансами                                 .

[image: image10]
Финансовая дирекция и ее подразделения выполняют  следующие основные функции:
· обеспечение финансовой деятельности (исполнение финансовых ресурсов, получение прибыли);

· разработка финансовой программы развития предприятия;

· определения инвестиционной политики;

· разработка кредитной политики;

· формирование бюджетов (сметы расходов финансовых средств для всех подразделений);
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· обеспечение валютной политики;

· разработка финансовых планов предприятия;

· участие в разработке бизнес-планов долгосрочных инвестиций;

· ведение финансовых расчетов с поставщиками, покупателями и др.;

· осуществление страхования от финансовых рисков;

· анализ финансово-коммерческой деятельности;

· ведение бухгалтерского и налогового учета, формирование отчетности предприятия.
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РЛ 1: «Сухроб – продавец молочной продукции». Виды финансирования       .
Для открытия своего дела Сухробу необходимо 28 тыс. сомони. Поскольку он теперь знает, какие виды финансирования предприятия существуют, он находит такое решение:

a) У Сухроба есть свои сбережения в сумме 3.000 сомони, которые он вложил в фирму.
b) Его мама предоставит ему беспроцентный заем суммой в 2.000 сомони, который он будет выплачивать в течении 5 лет.

Его друг Рустам предоставляет свою долю в сумме в 5.000 сомони (как партнерго друг Рустам предоставляет свою долю в сумме в 5.000 сомони (), который он будет выплачивать в течении 20 лет.

c) 













).
d) Остальную сумму, 18.000 сомони Сухроб получит в форме банковского кредита на срок 10 лет.

Задача:
Внести все 4 перечисленных вида финансирования в таблицу и отметьте, относится к собственному (СФ) или заемному (ЗФ) виду финансирования. Обоснуйте ваш ответ.
	Вид финансирования
	СФ
	ЗФ
	Обоснование

	a)
	
	
	

	b)
	
	
	

	c)
	
	
	

	d)
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РЛПР 1: «Сухроб – продавец молочной продукции». Виды финансирования  .
Для открытия своего дела Сухробу необходимо 28.000 сомони. Поскольку он теперь знает, какие виды финансирования предприятия существуют, он находит такое решение:

a) У Сухроба есть свои сбережения в сумме 3.000 сомони, которые он вложил в фирму.
b) Его мама предоставит ему беспроцентный заем суммой в 2.000 сомони, который он будет выплачивать в течении 5 лет.

Его друг Рустам предоставляет свою долю фирме суммой в 5.000 сомони (как партнерго друг Рустам предоставляет свою долю в сумме в 5.000 сомони (), который он будет выплачивать в течении 20 лет.

c) 













).

d) Остальную сумму, 18.000 сомони Сухроб получит в форме банковского кредита на срок 10 лет.

Задача:
Внести все 4 перечисленных вида финансирования в таблицу и отметьте, относится к собственному (СФ) или заемному (ЗФ) виду финансирования. Обоснуйте ваш ответ.

	Вид финансирования
	СФ
	ЗФ
	Обоснование

	a) Свои сбережения: 3.000сом.
	(
	
	Эти средства Сухроб сам вложит в фирму

	b) Беспроцентный заем мамы: 

    2.000 сом.
	
	(
	Эти средства он одолжил, в течение 5 лет он должен выплатить заем

	c) Доля Рустама в фирме: 5.000 сом.
	(
	
	Рустам вкладывает свою долю, значит, он – совладелец

	d) Банковский кредит: 18.000 сом.
	
	(
	Эти средства он одолжил, в течение 10 лет он должен выплатить кредит
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7. Контроль знаний (К3)                                                                                        .
1. Назовите основные источники самофинансирования предприятия:

	□
	Прибыль

	□
	Выручка

	□
	Амортизационные отчисления

	□
	Заработная плата


 2. Какие фонды формируются на предприятии за счет отчислений из

     прибыли?

3. Назовите задачи, возложенные на финансовые службы предприятия.

4. Опросите своих знакомых предпринимателей, каким образом они организовали финансирование своего бизнеса на начальном этапе (формирование стартового капитала). Результаты оформите в таблице. Сделайте выводы о возможностях  финансирования своего бизнеса.

        Предприниматель       Собственные средства      Заемные средства
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Контроль знаний: предложение решений (КЗПР)                                                 .
1. Назовите основные источники самофинансирования предприятия:

	(
	Прибыль

	□
	Выручка

	(
	Амортизационные отчисления

	□
	Заработная плата


2. За счет отчислений из прибыли предприятие может формировать:

· резервный фонд – для покрытия убытков;

· фонд накопления – для развития предприятия;

· фонд потребления – для выплаты дивидендов (в акционерных обществах), единовременных поощрений, материальной помощи, оплаты питания работников предприятия, проезда на транспорте и другие цели;

· фонд оплаты труда – это средства, предназначенные для выплаты заработной платы работникам  предприятия. Данный фонд формируется на предприятии один или два раза в месяц, и в его основе лежит фонд заработной платы. При недостатке средств к моменту выплаты заработной платы предприятие вынуждено брать кредит в банке для своевременной выплаты заработной платы работникам;

· фонд для платежей в бюджет – это средства, предназначенные для осуществления своевременных платежей в бюджет. Своевременность выплат из данного фонда является важным условием, так как задержки платежей в бюджет влекут за собой штрафные санкции.

При необходимости предприятие может формировать валютный и другие денежные фонды.

3. Финансовая деятельность предприятия охватывает следующие аспекты управлении финансами:
· Планирование финансов
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· Учет движения денежных ресурсов

· Контроль и анализ эффективности использования финансовых средств

· Стимулирование роста объема продаж, прибыли и рентабельности предприятия

Структура финансовой службы зависит от размеров предприятия, характера деятельности. В небольшой фирме один бухгалтер справляется со всеми финансовыми вопросами. На крупном предприятии финансовую службу возглавляет финансовый директор, в нее входят различные профессионалы.

Главными задачами финансовой службы являются обеспечение платежеспособности предприятия и приумножение капитала.

      Предприниматель            Собственные средства      Заемные средства

1.Сухроб - продавец          Средства Сухроба              Частный заем
        молочной продукции      Средства Рустама               Кредит банка
     2. …
Таким образом, можно сделать вывод о том, что для организации финансирования своего бизнеса чаще всего используются собственные средства предпринимателя или совладельцев, а также кредиты банка, частных лиц и так далее в зависимости от результатов опроса.
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Тема 2 «Источники и виды финансирования»

	№

п/п
	Темы
	Время /

УР = ч

	1
	Организация финансирования предпринимательской деятельности
	2

	2
	Источники и виды финансирования
	2

	3
	Финансовое планирование
	2

	4
	Способы и формы кредитования
	2

	5
	Инвестиции. Виды инвестиций
	2

	6
	Обобщающий урок проверки знаний
	2


1. Предпосылки для проведения занятия                                                          .
Учащиеся:

· различают собственное и заемное финансирование;

· знают, что является основным источником самофинансирования предприятия.

2. Учебные цели                                                                                                      .
Учащиеся должны:

· знать возможности привлечения капитала: за счет собственных средств и привлечения средств со стороны;

· различать внутреннее и внешнее финансирование;

· уметь правильно интерпретировать оригинальный материал;

· научиться выделять собственный и заемный капитал.
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3. Планирование занятия                                                                                      .
	№

п/п
	Меры
	Средство*)
	Социальная форма
	Время \ мин.

	1
	Введение

Введение с графического изображения всех видов финансирования
	ПР 1,

ИЛ 1
	Класс
	10

	2
	Информационная фаза

- Продолжение примера «Сухроб – продавец молочной продукции» - возможные виды финансирования
	РЛ 1,
РЛПР 1

ПР 2, ИЛ 2
	Класс
Работа в парах
	20

	
	- Объяснение кэш-флоу
	
	
	

	3
	Наглядное пояснение возможных видов финансирования с помощью ПР 3.
К каждому виду учитель приводит пример
	ПР 3, ИЛ 1
	Класс
	15

	4
	Задания
Учащиеся читают газетную статью (РЛ 2) и отвечают на поставленные вопросы.

В заключение сравниваются и обсуждаются результаты
	РЛ 2
	Работа в парах
Класс
	20

	5
	Ученики обрабатывают в группах РЛ 3 с практическими примерами к видам финансирования. В заключение сравниваются и обсуждаются результаты
	РЛ 3
	Индивид. Работа

Класс
	25


*) Пояснение: 

ПП, ПР = слайды повер-пойнт
РД = рисунки на доске

ИЛ = информационные листы

РЛ – рабочие листы

РЛПР = рабочие листы: предложение решения
4. Комментарий по планированию занятия                                                      .
Введение: К разделу 1

Учитель предлагает рассмотреть все возможные  виды финансирования предприятия с графического изображения (ПР 1). Приток капитала может быть изнутри через собственный капитал и самофинансирование, а также снаружи (паевой капитал, заемный и кредитный, платежи клиентов). Здесь также наглядно показано, куда происходит утечка капитала (поставщики, персонал, государство, инвестор).
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Информационная фаза: 
К разделу 2

Учащиеся делятся на пары и составляют плановый заключительный баланс «Сухроб – продавец молочной продукции» на основе заданной информации (РЛ 1). Тем самым можно визуализировать и пояснить формы внутреннего финансирования (ПР 2). Далее учитель объясняет кэш-флоу (ИЛ 2).
К разделу 3
Для передачи информации используется ПР 3 «источники образования финансовых  ресурсов». Важно, чтобы учитель нашел подходящий пример из сферы предприятия для каждого вида финансирования. В качестве дополнительной поддержки можно использовать ИЛ 1.
Задания: К разделу 4

Учащимся раздается текст статьи (РЛ 2) и предлагается ответить на поставленные вопросы. Затем сравниваются и обсуждаются результаты.

К разделу 5

Учащиеся получают сетку с заданиями (РЛ 3) и в рамках самостоятельной работы или работы с партнером должны будут распределить примеры из практики по указанным видам финансирования и обосновать свой выбор. Решения потом обсуждаются совместно.

5. Список использованных источников                                                             .
1. Основы экономики и предпринимательства: Учебник для нач. проф. образования / Л.Н. Череданова. -М.: Издательский центр «Академия», 2003.
2. Финансы и кредит (вопросы, ответы, тесты, задачи). Учебное пособие / Султанов З.С., Миразизов А.Х. – Душанбе, РТСУ, 2010.

3. Экономика фирмы (предприятия): Курс лекций / Насыров Н.Н., Асророва З.И. – Душанбе, РТСУ, 2011.

4. Экономика и организация производства: Курс лекций / Насыров Н.Н. – Душанбе, РТСУ, 2010. 

5. Модуль «Финансирование» / Зиновьева О. – Нижний Новгород, Нижегородский Институт развития образования, 2009.
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6. Учебные материалы для учителя / Учебные материалы для учащихся
Содержание

Слайды                                          ПР 1: Виды финансирования

                                                       ПР 2: Плановый баланс. Возможности

                                                       внутреннего финансирования


 ИЛ 3: Источники образования финансовых

                                                       ресурсов

Информационные листы             ИЛ 1: Виды финансирования

                                                       ИЛ 2: Кэш-флоу

Рабочие листы                              РЛ 1: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Составление заключительного

                                                       баланса

                                                       РЛ 2: Виды финансирования (таблица)

Рабочие листы: предложение     

решений                                        РЛПР 1: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Составление заключительного

                                                       баланса

                                                        РЛПР 2: Виды финансирования (таблица)

ПР 1: Виды финансирования                                                                                   .

Виды финансирования – это возможности привлечения капитала за счет:

- собственных средств;


- привлеченных со стороны средств;


- внутренних источников:


- внешних источников.


Отток (утечка) капитала требует в свою очередь постоянного притока. Самые важные из них – реализация продукции (платежи клиентов) и доходы инвестора.

Источники притока капитала:


- собственный (внутренний)
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- паевые 


- заемный
внешний


- платежи клиентов

Канал оттока (утечки) капитала:

- закупка товаров;

- зарплата персонала, соцстрахование;

- налоги государству;

- погашение кредита;

- дивиденды. 
Искусство финансирования – всегда находиться на правильном уровне, ведь недостаток ликвидных средств означает угрозу дальнейшему состоянию фирмы, а их избыток – убытки от выплаты процентов.
РЛПР 1: Решение «Сухроб – продавец молочной продукции». Составление планового заключительного баланса / возможности внутреннего финансирования                                                                                                       .
Заключительный баланс на 31.12.2011

	Дебет
	Кредит

	Внеоборотные активы   17 000

Оборотные активы
      Запасы                         3 600

      Касса/Банк                13 000
	Собственный капитал 

   Доля Сухроба           3 000

   Доля Рустама            5 000

   Прибыль                    5 600

Заемный капитал

   Банковский кредит  18 000

   Частный заем             2 000

	33 600
	33 600
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ПР 3: Источники образования финансовых ресурсов                                          .

[image: image11]
    внутренние                                                 внешние 
ИЛ 2: Кэш-флоу                                                                                                        .
Плановый баланс на 31.12.2011 (сомони)

	Дебет
	Кредит

	                               31.12 11   01 07 11
	                                     31 12 11   01 07 11

	Внеоборотные 
активы                   17 000      22 000
Оборотные 
активы
Запасы                     3 600        3 600 

Касса/Банк            13 000        2 400
	Собственный капитал 

   Доля Сухроба           3 000        3 000
   Доля Рустама            5 000        5 000
   Прибыль                    5 600

Заемный капитал

   Банковский кредит  18 000      18 000
   Частный заем             2 000        3 000

	                               33 600       28 000
	                                     33 600       28 000



Как вы видите, остаток наличных средств вырос с 2 400 до 13 000 сом. При этом не были взяты дополнительные кредиты и не сделаны взносы.
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Откуда взялись деньги?


[image: image12]
Кэш-флоу – это поток наличности, полученный в результате производственно-экономической деятельности (самим предприятием). Он показывает платежеспособность предприятия и служит быстрому обзору финансовых средств,  предназначенных предприятию для инвестиций или же выплаты кредитов. Снижение стоимости на амортизационные отчисления «делаются деньгами».
ИЛ 1: Источники и виды финансирования                                                            .
Собственные источники финансирования

Внутренние

· Прибыль
· Амортизационные отчисления
(финансирование основных производственных фондов, техническое перевооружение, реконструкция и расширение производства).
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Внешние

· Уставный капитал
(увеличение уставного капитала или прием  новых участников)

Заемные источники

Внешние

· Банковский кредит – это предоставление банком денежных средств на определенный срок под определенный кредитный процент и на возвратной основе.
· Торговый или коммерческий – его предоставляют друг другу сами фирмы в виде продажи товаров с отсрочкой платежа.
· Лизинг – долгосрочная аренда машин, оборудования, транспортных средств, сооружений производственного назначения, предусматривающая возможность их последующего выкупа арендатором.
· Государственные дотации и субсидии – ограниченное безвозмездное финансирование от государства из средств бюджета.
Предоставляются государством в целях содействия форм и видов предпринимательства, в которых государство заинтересовано. Формой косвенного государственного финансирования можно считать установление налоговых льгот. Государственный заказ – когда государство заказывает фирме изготовление определенной продукции и объявляет себя ее покупателем, тем самым обеспечивая фирме доход от продажи этой продукции.

· Факторинг – когда банк берет на себя обязательства по управлению текущей дебиторской задолженностью предприятия и финансированию оборотных средств, что приводит к ускорению расчетов между сторонами (продавец - покупатель), обеспечивает значительное увеличение суммы используемых средств без роста кредиторской задолженности предприятия.
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РЛ 1: «Сухроб – продавец молочной продукции». Составление планового баланса, виды внутреннего финансирования, кэш-флоу                                      .

Сухроб решает составить плановый баланс на 31 декабря 2011г., чтобы узнать. Как обстоят дела с его фирмой на конец года.

У Сухроба есть такие данные:

а) Начальный баланс на 01.07.2011 (сомони)

	Дебет
	Кредит

	Внеоборотные активы   22 000

Оборотные активы
      Запасы                         3 600

      Касса/Банк                  2 400
	Собственный капитал 

   Доля Сухроба           3 000

   Доля Рустама            5 000

Заемный капитал

   Банковский кредит  18 000

   Частный заем             2 000

	28 000
	28 000



Сухроб планирует для следующего полугодия:

· Сухроб возьмет 2 000 сомони. Из кассы для открытия банковского счета.

· Расходы на материалы для изготовления молочной продукции будут составлять 8 500 сомони.

· Эксплутационные расходы на автомобиль (бензин, страхование, сервис…) будут составлять 3 000 сомони.

· Оплата процентов (банковский кредит и проценты по дебету банковского счета) составит 2 000 сомони.

· Прочие расходы составляет 2 400 сомони

· Амортизационные отчисления на машину составляют 3 500 сомони.

· Сухроб рассчитывает получить выручку за проданные молочные продукты в сумме 25 000 сомони.

Все платежи и выплаты осуществляются с банковского счета.

На основании данных получаем счет прибылей и убытков на 31.12.2011г.:

                                                                                                                       Модуль    «Финансирование» 
b) Счет прибылей и убытков на 31.12.2011 по плановым данным (сомони)

	Расходы
	Доходы

	Расходы материалов   8 500

Расходы на автомоб.   3 000

Проценты банк.

кредита                         2 000

Прочие расходы          2 400

Аморт. отчисл.            3 500

Прибыль                      5 600 
	Выручка           25 000

	
	25 000



Банковский отчет для нового банковского счета Сухроба выглядит на 31.12.2011 так:
с) Банковский отчет на 31.12.2011 по плановым данным (сомони)

	Взносы по открытию
	+ 2 000

	Выплаты на расходы материалов
	- 8 500

	Выручка за молочные продукты
	+ 25 000

	Выплата для экспл. расходов на машину
	- 3 000

	Выплата на прочее
	- 2 400

	Выплата процентов за банковский 

кредит и овердрафт на счете
	- 2 000

	Состояние счета на 31.12.2011
	+ 11 100


Задание:

а) Составьте плановый баланс для Сухроба:

Дополнительные данные: Внеоборотные активы остались без изменений (нет  поступлений  и  продаж),  необходимые  амортизационные  отчисления
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были сделаны. Счет запасов не изменился. В кассе находятся 400 сомони. Новые кредиты не открывались, старые кредиты не выплачены.

Плановый заключительный баланс на 31.12.2011

	Дебет
	Кредит

	
	

	
	


b) Относительно сумм в плановом балансе: к  31.12.2011 фирма будет богаче или беднее, чем  по состоянию на 01.07.2011? Попробуйте объяснить ваш ответ и показать, с чем это связано.

7. Контроль знаний (КЗ)                                                                                        .
1. Для каких целей предприятие чаще всего прибегает к долгосрочному финансированию?

	□
	выплата зарплаты сотрудника

	□
	внедрение новых технологий

	□
	закупка сырья


2. Какой вид финансирования выберет предприятие для пополнения оборотных средств?

	□
	долгосрочное

	□
	краткосрочное
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3. Формой государственного финансирования является:

	□
	лизинг

	□
	факторинг

	□
	субсидии

	□
	налоговые льготы


4. Что является основным источником самофинансирования предприятия?
	□
	кредит

	□
	прибыль

	□
	выручка

	□
	уставный капитал фирмы (стартовый капитал)


5. Дайте краткую характеристику собственных источников финансирования предприятия.

6. Перечислите основные формы заемного финансирования, дайте их краткую характеристику.

Контроль знаний: предложение решений (КЗПР)                                                 . 

1. Для каких целей предприятие чаще всего прибегает к долгосрочному финансированию?

	□
	выплата зарплаты сотрудника

	(
	внедрение новых технологий

	□
	закупка сырья


2. Какой вид финансирования выберет предприятие для пополнения оборотных средств?

	□
	долгосрочное

	(
	краткосрочное
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3. Формой государственного финансирования является:

	□
	лизинг

	□
	факторинг

	(
	субсидии

	(
	налоговые льготы


4. Что является основным источником самофинансирования предприятия?

	□
	кредит

	(
	прибыль

	□
	выручка

	(
	уставный капитал фирмы (стартовый капитал)
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Тема 3 «Финансовое планирование»

	№

п/п
	Темы
	Время /

УР = ч

	1
	Организация финансирования предпринимательской деятельности
	2

	2
	Источники и виды финансирования
	2

	3
	Финансовое планирование
	2

	4
	Способы и виды кредитования
	2

	5
	Инвестиции. Виды инвестиций
	2

	6
	Обобщающий урок проверки знаний
	2


1. Предпосылки для проведения занятия                                                          .
Учащиеся:

· знают структуру доходов и расходов предприятия;

· могут анализировать поступления и выплаты на предприятии;

· имеют навыки работы в Excel.
2. Учебные цели                                                                                                      .
Учащиеся должны:

· уметь обобщать и интерпретировать оригинальный материал;

· формулировать особенности конкретной отросли;

· уметь дополнять и интерпретировать финансовые планы на основе заданной информации;

· уметь адаптировать финансовые планы, основываясь на заданной конкретной информации;
· уметь разумно использовать в работе программу Excel.
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3. Планирование занятия                                                                                      .
	№

п/п
	Меры
	Средство*)
	Социальная форма
	Время \ мин.

	1
	Введение

Составление финансового плана «Сухроб – продавец молочной продукции»
	РЛ 1,

ПР 1
	Работа в парах
Класс
	15

	2
	Информационная фаза

Чтение раздела «Финансовое планирование».
Информация из ИЛ 1 прорабатывается самостоятельно, затем обсуждается с учителем
	ИЛ 1,

ПР 2,
ПР 3
	Индивид. работа
Класс
	15

	3
	Учащиеся делятся на пары и составляют финансовый план подростка. Интерпретация сценариев
	РЛ 2, 

РЛПР 2
	Работа в парах

Класс
	20

	4
	Задания

Составление финансового плана «Сухроб – продавец молочной продукции»
	РЛ 2, 

РЛПР 3
	Работа в парах


	20

	5
	Интерпретации сценариев. Ответы на поставленные вопросы
	РЛ 4, 

РЛПР 4
ИЛ 2, 

ИЛ 3, 

ИЛ 4
	Индивид. Работа,
работа в парах


	20


*) Пояснение: 

ПП, ПР = слайды повер-пойнт

РД = рисунки на доске

ИЛ = информационные листы

РЛ – рабочие листы

РЛПР = рабочие листы: предложение решения
4. Комментарий по планированию занятия                                                      .
Введение: К разделу 1

Учащиеся совместно с учителем составляют финансовый план Сухроба – продавца молочной продукции. В качестве базиса можно использовать счет прибылей и убытков из темы 2 «Виды финансирования». Затем учащиеся отвечают на поставленные вопросы.
В работе можно использовать программу Excel. Перед началом работы с ноутбуков/компьютером необходимо в общих чертах обсудить задание  или предоставить   его   в  письменном   виде.  Только  в  этом  случае  компьютер 
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действительно поможет решить проблемы, связанные с деятельностью предприятия.
Информационная фаза: 

К разделу 2

Учащиеся прорабатывают ИЛ 1 самостоятельно и отвечают на поставленные вопросы. Затем ответы обсуждаются совместно в классе.
К разделу 3
Учащимся предлагается составить финансовый план подростка на три месяца на основании исходных данных поступлений и предстоящих расходов (РЛ 1). Затем финансовый план необходимо корректировать в связи с возможными изменениями (сценарий 2,3,4). Учащиеся должны понять, что любое изменение в будущих поступлениях или непредвиденных расходах ведет к изменениям в финансовом плане и это необходимо учитывать для правильного планирования своей деятельности.
Чтобы ускорить работу, можно заранее подготовить  шаблоны финансового плана, чтобы учащиеся только заносили туда необходимые данные.

В качестве домашнего задания можно предложить учащимся составить личный финансовый план. Это должно, в первую очередь, помочь учащимся распознать специфические проблемы финансового планирования. Необходимость определить размер собственных доходов и расходов и сроки поступления средств или необходимых выплат помогает понять, в чем заключаются основные сложности финансового планирования.

Задания: К разделу 4

Необходимо побуждать учащихся принести на занятие дополнительные материалы с информацией о данной отрасли (объявления, статьи и т.д.).
Сценарии составляются на основе исходной ситуации и анализируются независимо друг от друга. Это облегчает интерпретацию и приближает ее к реальной ситуации, делая не слишком сложной для учащихся.
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К разделу 5

Важно перед обработкой сценариев письменно ответить на вопросы по интерпретации и обсудить их.
5. Список использованных источников                                                             .
1. Основы экономики и предпринимательства: Учебник для нач. проф. образования / Л.Н. Череданова. -М.: Издательский центр «Академия», 2003.
2. Финансы и кредит (вопросы, ответы, тесты, задачи). Учебное пособие / Султанов З.С., Миразизов А.Х. – Душанбе, РТСУ, 2010.

3. Экономика фирмы (предприятия): Курс лекций / Насыров Н.Н., Асророва З.И. – Душанбе, РТСУ, 2011.

4. Экономика и организация производства: Курс лекций / Насыров Н.Н. – Душанбе, РТСУ, 2010. 

5. Модуль «Финансирование» / Зиновьева О. – Нижний Новгород, Нижегородский Институт развития образования, 2009.

6. Учебные материалы для учителя / Учебные материалы для учащихся
ПР 1: «Сухроб – продавец молочной продукции». Составление финансового плана                                                                                                                          .
Финансовый план

	Финансовый план (сомони)

	
	июль
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы на материалы
	1430
	1430
	1420
	1410
	1410
	1410
	

	Расходы на автомобиль
	500
	500
	500
	500
	500
	500
	

	Процент банку за кредит
	334
	334
	333
	333
	333
	333
	

	Прочие расходы
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	

	Поступления
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка
	4167
	4167
	4167
	4167
	4166
	4166
	

	Перенос с прошлого 
месяца
	0
	1503
	3006
	4520
	6044
	7567
	9100

	Прибыль/убыток
	1503
	1503
	1514
	1524
	1523
	1533
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ПР 3: Составление финансового плана                                                                  .

При составлении финансового плана (платежного календаря) определяются последовательность и сроки осуществления всех расчетов. Это позволяет своевременно перечислять платежи в бюджет и внебюджетные фонды и обеспечивать нормальную хозяйственную деятельность предприятия.


Финансовый план составляется на квартал с разбивкой по месяцам и более мелким периодам. Срок определяется исходя из периодических основных платежей предприятия.


В первом разделе календаря отражаются все предстоящие расходы и перечисления средств, во втором – все планируемые доходы. Соотношение разделов должно быть таким, чтобы обеспечивать равенство доходов и расходов либо превышение доходов и поступлений над расходами и отчислениями. Это будет означать большую устойчивость и платежеспособность предприятия в предстоящем периоде.
	Финансовый план на месяц, тыс. сомони

№

п/п                               Статьи                       Декада

Расходы

1. Неотложные нужды

2. Заработная плата

3. Налоги

4. Оплата счетов поставщиков

5. Погашение ссуд банка

6. Уплата процентов за кредит

7. Прочие расходы

Всего расходов

Поступления

1. Выручка от реализации продукции, работ и услуг

2. Выручка от реализации излишних ОФ

3. Поступления дебиторской задолженности

4. Поступление краткосрочного кредита банка

5. Остаток средств в кассе и на расчетном счете

6. Прочие поступления средств

Всего поступлений

Превышение поступлений над расходами

Превышение расходов над поступлениями
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7. Контроль знаний (КЗ)                                                                                        .
1. В чем состоит значение финансового планирования деятельности предприятия?
2. Назовите порядок составления и основные разделы финансового плана.

3. Составьте личный финансовый план на ближайшие три месяца.

Контроль знаний: предложение решений (КЗПР)                                                 .
1. Финансовое планирование – это планирование действий по формированию и использованию финансовых ресурсов. Оно имеет два взаимосвязанных направления:
· стратегическое, определяющее перспективные задачи развития финансовой системы предприятия и его укрупненные параметры;

· оперативное планирование, определяющее конкретные показатели развития на текущий, планируемый период.

Цель разработки финансового плана состоит в увязке доходов с необходимыми расходами.

При превышении доходов над расходами сумма превышения направляется в резервный фонд. При превышении расходов над доходами определяется сумма недостатка финансовых средств и источники их покрытия.

2. При составлении финансового плана (платежного календаря) определяются последовательность и сроки осуществления всех расчетов. Это позволяет своевременно перечислять платежи в бюджет и внебюджетные фонды и обеспечивать нормальную хозяйственную деятельность предприятия. Финансовый план составляется на квартал с разбивкой по месяцам и более мелким периодам. Срок определяется исходя из периодических основных платежей предприятия.


В первом разделе календаря отражаются все предстоящие расходы и перечисления средств, во втором – все планируемые доходы. Соотношение  разделов  должно быть  таким,  чтобы  обеспечивать равенство 
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доходов и расходов либо превышение доходов и поступлений над расходами и отчислениями. Это будет означать большую устойчивость и платежеспособность предприятия в предстоящем периоде.
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Тема 4 «Способы и виды кредитования»

	№

п/п
	Темы
	Время /

УР = ч

	1
	Организация финансирования предпринимательской деятельности
	2

	2
	Источники и виды финансирования
	2

	3
	Финансовое планирование
	2

	4
	Способы и виды кредитования
	2

	5
	Инвестиции. Виды инвестиций
	2

	6
	Обобщающий урок проверки знаний
	2


1. Предпосылки для проведения занятия                                                          .
Учащиеся:

· знают  основные источники заемного финансирования;

· знакомы с некоторыми принципами кредитования;

· умеют обобщать и интерпретировать оригинальный материал;

· знакомы с основными методами математического расчета.

2. Учебные цели                                                                                                      .
Учащиеся должны:

· знать сущность кредитных отношений и основные принципы кредитования;

· знать основные виды кредита;

· на основании исходных данных уметь рассчитать «цену» кредита;

· уметь выбрать наиболее выгодный способ кредитования;

· знать, какие документы необходимы банку для анализа кредитоспособности заемщика.
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3. Планирование занятия                                                                                      .
	№

п/п
	Меры
	Средство*)
	Социальная форма
	Время \ мин.

	1
	Введение

Введение  на примере примера «Сухроб – продавец молочной продукции»
	ПР 1,


	Учитель (доклад)

Работа в парах

Класс

(дискуссия)
	20

	2
	Информационная фаза

Лекция
	ИЛ 1, ИЛ2,

ИЛ 3,ИЛ 4,

ИЛ 5, Ил 6
	Учитель (доклад)


	30

	3
	Задания

Учащиеся читают статью из журнала и отвечают на поставленные вопросы. Ответы обсуждаются в классе
	ИЛ 6
	Работа в парах

Класс

(дискуссия)
	20

	4
	Учащиеся изучают договор кредитования коммерческого банка и договор лизинга

Преимущества и недостатки
	РЛ 

РЛПР
	Работа в парах

Класс

(дискуссия)
	20


*) Пояснение: 

ПП, ПР = слайды повер-пойнт, «прозрачки»
РД = рисунки на доске

ИЛ = информационные листы

РЛ – рабочие листы

РЛПР = рабочие листы: предложение решения
4. Комментарий по планированию занятия                                                      .
Введение
На примере «Сухроб – продавец молочной продукции» учащиеся должны понять, что для выбора способа финансирования своего бизнеса необходимо все очень тщательно продумать и просчитать заранее.                                                                                                               

Информационная фаза
Учитель с помощью информационных листов объясняет учащимся принципы кредитования, возможные виды кредита, кредитный цикл, а также какие документы необходимо предоставить в банк для рассмотрения вашего заявления для получения кредита. Также необходимо обратить внимание учащихся на возможные виды залога, что влияет на процентную ставку кредитования. Здесь же можно рассмотреть лизинг как один из способов финансирования бизнеса. 
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Задания
Учащиеся анализируют договор кредитования коммерческого банка и договор лизинга, сравнивают, учатся определять наиболее выгодный для себя вариант.
5. Список использованных источников                                                             .
1. Основы экономики и предпринимательства: Учебник для нач. проф. образования / Л.Н. Череданова. - М.: Издательский центр «Академия», 2003.
2. Финансы и кредит (вопросы, ответы, тесты, задачи). Учебное пособие / Султанов З.С., Миразизов А.Х. – Душанбе, РТСУ, 2010.

3. Экономика фирмы (предприятия): Курс лекций / Насыров Н.Н., Асророва З.И. – Душанбе, РТСУ, 2011.

4. Экономика и организация производства: Курс лекций / Насыров Н.Н. – Душанбе, РТСУ, 2010. 

5. Модуль «Финансирование» / Зиновьева О. – Нижний Новгород, Нижегородский Институт развития образования, 2009.

6. Учебные материалы для учителя / Учебные материалы для учащихся
Содержание

Слайды                                          ПР 1: Пример «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции»
Информационные листы             ИЛ 1: Сущность кредита и принципы

                                                       кредитования
                                                       ИЛ 2: Виды кредита
                                                       ИЛ 3: Кредитный цикл

                                                       ИЛ 4: Кредитоспособность заемщика.

                                                       Информационное обеспечение банков

                                                       ИЛ 5: Лизинг
                                                       ИЛ 6: Виды залога

Рабочие листы                              -
Рабочие листы: предложение     -

решений                                        
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ПР 1: Пример «Сухроб – продавец молочной продукции»                                  .
Сухробу 19 лет, и он хочет открыть свое дело. У него есть и интересная идея: он хочет производить и поставлять в свой город вкусные молочные продукты.
Для начала Сухроб узнал, что ему необходимо для производства и продажи молочных продуктов и сколько все это будет стоить (= начальная инвестиция):

	· Развозочный  автомобиль  (не  новый) с холодильной установкой 25.000 сомони

· Ингредиенты для молочных продуктов 3.000 сомони

· = Общая потребность в средствах финансирования 28.000 сомони


1) У Сухроба хоть и есть свои сбережения в сумме 3 000 сомони, которые он вложит в фирму.
2) Его мама предоставит ему беспроцентный заем суммой  2 000 сомони, который он будет выплачивать в течении 5 лет.

3) Его друг Рустам хочет предоставить свою долю фирме в сумме 5 000 сомони.

4) Остальную сумму 18 000 сомони Сухроб получит в форме банковского кредита на срок 10 лет.

Какой вариант выбрать?

· Взять 9 000 сомони в форме банковского кредита

или

· Взять партнером друга Шахзода, и он внесет свою  долю 9 000 сомони.

Сухроб  планирует получить прибыль за 1 год – 6 000 сомони, из которых 2 000 сомони – доля прибыли Шахзода.
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Если взять кредит 18 000 сомони в банке на 10 лет под 15% годовых, то выплаты по кредиту составят 2 700 сомони в год (проценты по кредиту рассчитываются на оставшуюся сумму.
Используем упрощенную схему расчета уплаты процентов по кредиту за год:

18 000/2 х 15% = 9 000 х 15% = 1 350 сомони

Уплата основного долга 18 000 : 10 = 1 800 сомони в год).

 Если взять кредит 25 000 сомони в банке  на 10 лет под 15% годовых, то выплаты по кредиту составят  3 750 сомони  в год  (уплата процентов

25 000/2 х 15% = 12 500 х 15% = 1 875 сомони в год.

Уплата основного долга 25 000 : 10 лет = 2 500 сомони в год).

При выборе способа финансирования своего бизнеса необходимо заранее продумать все «плюсы» и «минусы» возможных вариантов.


Может быть, целесообразнее взять кредит в банке, тогда:

· вся прибыль остается тебе, а это прямой стимул для эффективной деятельности;

· не нужно ни с нем советоваться при принятии решений относительно деятельности своего предприятии.

Или взять партнера, тогда:

· объединяется интеллектуальный капитал.

· в непредвиденных ситуациях (болезнь и т.д.) бизнес не останется «без присмотра».
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ИЛ 1: Сущность кредита и принципы кредитования                                           .
Возможность возникновения и развития кредита связана с кругооборотом и оборотом капитала. В процессе движения основного и оборотного капитала происходит высвобождение ресурсов.

Средства труда используются в процессе производства длительное время, их стоимость переносится на стоимость готовой продукции частями. Постепенное   восстановление   стоимости  основного  капитала  в  денежной 

форме приводит к тому, что  высвобождающиеся денежные средства оседают на счетах предприятий.

Вместе с тем на другом полюсе возникает потребность в  замене изношенных средств труда и достаточно крупных единовременных затрат.

Аналогичные по своему характеру процессы происходят и в движении оборотного капитала. Более того, здесь колебания в кругообороте и обороте проявляют себя более разнообразно. Так, в силу сезонности производства, неравномерных поставок и другого происходит несовпадение времени создания и обращения продукции. У одних субъектов появляется временный избыток средств,  у других – их недостаток.

Это создает возможность возникновения кредитных отношений, то есть кредит разрешает относительное противоречие между временным оседанием средств и необходимостью их использования в хозяйстве.

Кредитные отношения в экономике базируются на определенных принципах, строго соблюдаемых при практической организации любой операции на рынке ссудных капиталов. Эти  принципы стихийно  складывались еще на первом этапе развития кредита, а в дальнейшем нашли прямое отражение в общегосударственном и международном кредитном законодательствах:
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ИЛ 2: Формы кредита                                                                                               .
Банковский кредит

Это предоставление банком денег фирмам и индивидуальным предпринимателям в долг на определенный срок, под определенный кредитный процент.

Коммерческий кредит


Его предоставляют друг другу сами фирмы в виде продажи товаров с отсрочкой платежа. Это одна из первых форм кредитных отношений в экономике, породившая вексельное обращение и тем самым активно способствовавшая развитию безналичного денежного оборот. Основная цель этой формы кредита – ускорение процесса реализации товаров, а следовательно, извлечения заложенной в них прибыли.
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Потребительский кредит

Главный отличительный его знак – целевая форма кредитования физических лиц.  Роли кредитора могут выступать как специализированные кредитные организации, так и любые юридические лица, осуществляющие  реализация товаров или услуг.

Государственный кредит

 Основной признак этой формы кредита – непременное участие государства в лице органов исполнительной власти различных уровней. Осуществляя функции кредита, государство через центральный банк производит кредитование:

* конкретных отраслей или регионов, испытывающих особую потребность в финансовых ресурсах;

* коммерческих банков в процессе аукционной или прямой продажи кредитных ресурсов на рынке межбанковских кредитов.
В роли заемщика государство выступает в процессе размещения государственных займов или при осуществлении операций на рынке  государственных краткосрочных ценных бумаг.

Международный кредит


Рассматривается как совокупность кредитных отношений, функционирующих на международном уровне, непосредственными участниками которых могут выступать межнациональные финансово-кредитные институты (МВФ, МБРР и др.), правительства соответствующих государств и отдельные юридические лица, включая кредитные организации. 

ИЛ 3: Кредитный цикл                                                                                             .

При получении банковского кредита предприятие проходит определенный кредитный цикл:
- заявление клиента (предпринимателя);
- анализ кредитоспособности;
- подготовка документов для кредитного комитета;
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- кредитный комитет, принятие решений (да, нет);
- выдача кредита;

- взносы и мониторинг;

- использование кредита;

- высвобождение ресурсов;

- погашение кредита (возврат).


Кредитный цикл делится на две основные части:

· с момента оформления на две основные части

· с момента выдачи до полного погашения кредита

Наиболее важным и определяющим блоком в первой основной части кредитного цикла является блок анализа.

Основной целью блока анализа является определение кредитоспособности хозяйствующего субъекта для определения предварительных условий его кредитования. Затем данные условия рассматриваются на кредитном комитете и при необходимости корректируются. Из вышеизложенного следует, что блок анализа является основным важнейшим блоком в кредитном цикле.

ИЛ 4: Кредитоспособность заемщика. Информационное обеспечение банков .

Под кредитоспособностью банковских клиентов следует понимать такое финансово-хозяйственное состояние предприятия, которое дает уверенность в эффективном использовании заемных средств, способность и готовность заемщика вернуть в соответствии с условиями договора.

При анализе кредитоспособности банки должны решить следующие вопросы:

1. Способен ли заемщик выполнить свои обязательства в срок?

2. Готов ли он их исполнить?

На первый вопрос дает ответ анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятий.
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Второй вопрос имеет юридический характер, а также связан с личными качествами руководителей предприятия.

Рассматривая кредитную заявку, служащие банка учитывают много факторов. На протяжении многих лет служащие банка, ответственные за выдачу ссуд, исходили из следующих моментов:
· дееспособность заемщика;

· его репутация;

· способности получать доход;

· владение активами;

· состояние экономической конъюнктуры.

Для получения такого рода данных банку потребуется информация, характеризующая финансовое состояние фирмы. Это  обусловливает необходимость изучения финансовых отчетов, возможности появления непредвиденных обстоятельств и положения со страхованием.



Источниками информации о кредитоспособности заемщика могут служить:

· переговоры с заявителями;

· инспекция на месте;

· анализ финансовых отчетов;

· внешние источники.

ИЛ 5: Лизинг                                                                                                             .
Лизинг – один из основных источников финансирования бизнеса

Лизинг сейчас является одним из основных источников финансирования конкурентоспособного бизнеса и предоставляет, по сравнению с традиционным банковским кредитованием или приобретением имущества за счет собственных средств.
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Преимущества лизинга:

· отсутствие обязательства предоставления ликвидного обеспечения или поручительства, поскольку транспорт, оборудование или недвижимость являются собственностью лизинговой компании до окончания срока действия договора лизинга;
· лизинг позволяет не отвлекать единовременно значительные средства из оборота, не привлекать остающиеся заемные ресурсы и не ждать накопления достаточного свободного капитала для «прорыва» в новые сферы деятельности или развития существующих, а развиваться  сразу, используя технологию «резервного старта», поскольку необходимое оборудование можно  оперативно приобрести с помощью лизинговой компании;

· законодательно закрепленные  налоговые послабления:

♦ использование ускоренной амортизации, что существенно сказывается на выплатах по налогу на имущество;

♦ лизинговые платежи относятся на себестоимость товаров и услуг, уменьшая, таким образом, базу по налогу на прибыль;

♦ когда приобретенное в лизинг имущество амортизируется, оно покупается лизингополучателем по небольшой остаточной стоимости и ставится на баланс, то есть минимизируется налогом на имущество.
Процедура оформления лизинга довольно проста – необходимо предоставить минимальный пакет юридических и бухгалтерских документов, заполнить заявку-анкету, определиться с предметом лизинга, его стоимостью и продавцом. С продавцом заключается договор купли-продажи, а с лизингополучателем – договор лизинга. Имущество передается в долгосрочную аренду, и по истечении срока лизинга, который определяется в зависимости от срока амортизации (обычно 2 – 3,5 года), и отсутствии задолженности по платежам оно передается в собственность лизингополучателя.
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Консультации и ориентировочный график платежей потенциальным клиентам  предоставляется бесплатно. В лизинге можно приобрести абсолютно любое оборудование, на обращение которого не установлено законодательных ограничений.
Что можно использовать в качестве залога:
- Транспортные средства и оборудование;

- Недвижимое имущество;

- Товары в обороте. Не все  банки  согласны обеспечить ими кредит в полном

   объеме, чаще всего в этом случае они идут навстречу только проверенным

   и благонадежным клиентам с положительной кредитной историей.

- Залог имущества третьих лиц. Законодатель не имеет права продать, перестроить (при залоге недвижимости), демонтировать (при залоге оборудования) заложенное имущество до тех пор, пока долг заемщика перед банком-кредитором не будет погашен в полном объеме.

7. Контроль знаний                                                                                                 .
1. Перечислите основные принципы кредитования, дайте их краткую характеристику.

2. Расскажите об основных формах кредита.

3. Что такое кредитный цикл? Назовите две его основные части.

4. Какой блок в первой части кредитного цикла является наиболее важным? Ответ обоснуйте

5. Что служит источниками информации о кредитоспособности заемщика?

6. Какие вопросы решает банк в процессе анализа кредитоспособности заемщика?
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Контроль знаний: предложение решений (КЗПР)                                                 .
1. Основные принципы кредитования:

· Срочность 

· Платность

· Возвратность

· Обеспеченность

· Целевой характер

· Дифференцированный характер

2. Формы кредита:

· Банковский кредит

· Коммерческий кредит

· Потребительский
 кредит

· Государственный кредит

· Международный кредит

3. Что такое кредитный цикл? Назовите две его основные части.


Заемщик пишет заявление на выдачу кредита, банковские работники анализируют Финансовые документы предпринимателя, затем готовят документы для кредитного документа. Кредитный комитет выносит решение: выдать кредит или отказать. Если ответ положительный предприниматель получает кредит. Затем заемщик выплачивает ежемесячные взносы на погашение кредита и процентов по нему. Банк отслеживает регулярность платежей. Завершающий этап кредитного цикла – полное погашение кредита.

4. Какой блок в первой части кредитного цикла является наиболее важным? Ответ обоснуйте.


Наиболее важным блоком в кредитном цикле является блок анализа, так как на этом этапе банк принимает решение о кредитоспособности заемщика и возможности выдачи ему кредита. От результатов работы этого блока зависит на каких условиях банк согласен будет выдать кредит.

5. Что служит источниками информации о кредитоспособности заемщика? 
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Источниками информации о кредитоспособности заемщика могут служить:
◊ переговоры с заявителями;
◊ инспекция на месте;

◊ анализ финансовых отчетов;

◊ внешние источники.
6. Какие вопросы решает банк в процессе анализа кредитоспособности заемщика?

При анализе кредитоспособности (credit analysis) банки должны решить следующие вопросы:
1. Способен ли заемщик выполнить свои обязательства в срок?

2. Готов ли он их исполнить?

На первый вопрос дает ответ анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятий. Второй вопрос имеет юридический характер, а также связан с личными качествами руководителей предприятия.
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Тема 5 «Инвестиции. Виды инвестиций»

	№

п/п
	Темы
	Время /

УР = ч

	1
	Организация финансирования предпринимательской деятельности
	2

	2
	Источники и виды финансирования
	2

	3
	Финансовое планирование
	2

	4
	Способы и виды кредитования
	2

	5
	Инвестиции. Виды инвестиций
	2

	6
	Обобщающий урок проверки знаний
	2


1. Предпосылки для проведения занятия                                                          .
Учащиеся:

· знают  основные источники финансирования предприятия;

· знают, что такое инвестиции в предприятие;

· умеют работать с примерами.

2. Учебные цели                                                                                                      .
Учащиеся должны:

· знать классификацию инвестиций;

· знать основные стадии инвестиционного проекта;

· уметь анализировать различные варианты инвестирования средств;

· уметь определять период окупаемости проекта.
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3. Планирование занятия                                                                                      .
	№

п/п
	Меры
	Средство*)
	Социальная форма
	Время \ мин.

	1
	Введение

 «Сухроб – продавец молочных продуктов»

Принятие решения об инвестиции
	РД 1
РД 2


	Учитель (доклад)

Класс

(дискуссия)
	25

	2
	Информационная фаза

Передача информации.
Заполнение таблицы
	ПП 1-4
РД 3, РД 4

ИЛ 1

ПР 2
	Учитель (доклад)

Индив. Работа

Класс

(дискуссия)
	30

	3
	Задания

На основании расчетов необходимо выбрать лучший вариант инвестирования.
На основании имеющихся данных определить период окупаемости проекта
	РЛ 1, РЛ 2
РЛПР 1,

РЛПР 2
	Работа в парах

Класс

(дискуссия)
	35


*) Пояснение: 

ПП, ПР = слайды повер-пойнт, «прозрачки»
РД = рисунки на доске

ИЛ = информационные листы

РЛ – рабочие листы

РЛПР = рабочие листы: предложение решения
4. Комментарий по планированию занятия                                                      .
Введение

На примере «Сухроб – продавец молочных продуктов» учитель просит учащихся проанализировать решение Сухроба об инвестировании средств в покупку оборудования по производству молочных продуктов. Учащиеся самостоятельно определяют показатели, которые необходимо просчитать, и говорят учителю.  Учитель записывает их на доске (РД 1). Затем учащиеся определяют предполагаемые изменения этих показателей. Учитель записывает их на доске (РД 2).
Информационная фаза

С помощью слайдов презентации (ПП 1-4) учитель знакомит учеников с   понятием,   видами   и   классификацией  инвестиций  и  просит  заполнить таблицу   (РД 3).   Учитель   объясняет   график   развития   инвестиционного 
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проекта (ИЛ 1). На примере инвестиции Сухроба учитель объясняет «Движение денежных средств» и определение периода окупаемости проекта (ПР 2).
Задания
Шаг 1: Учащимся предлагается выбрать наиболее выгодный вариант вложения денежных средств на основе исходных данных (РЛ 1).
Шаг 2: Учащиеся заполняют таблицу движения денежных средств и определяют период окупаемости проекта (РЛ 2).

5. Список использованных источников                                                             .
1. Основы экономики и предпринимательства: Учебник для нач. проф. образования / Л.Н. Череданова. -М.: Издательский центр «Академия», 2003.
2. Финансы и кредит (вопросы, ответы, тесты, задачи). Учебное пособие / Султанов З.С., Миразизов А.Х. – Душанбе, РТСУ, 2010.

3. Экономика фирмы (предприятия): Курс лекций / Насыров Н.Н., Асророва З.И. – Душанбе, РТСУ, 2011.

4. Экономика и организация производства: Курс лекций / Насыров Н.Н. – Душанбе, РТСУ, 2010. 

5. Модуль «Финансирование» / Зиновьева О. – Нижний Новгород, Нижегородский Институт развития образования, 2009.

6. Учебные материалы для учителя / Учебные материалы для учащихся
Содержание

Слайды                                          ПР 1: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции»

                                                       ПП 1-4: Инвестиции: понятие, виды, 

                                                       Классификация

                                                       ПР 2: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Прогноз денежных потоков
Рисунки на доске                         РД 1: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Предполагаемые изменения

                                                       РД 2: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Предполагаемые изменения

                                                       РД 3: «Сухроб – продавец молочной
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                                                       продукции». Классификация инвестиции

                                                       РД 4: «Сухроб – продавец молочной

                                                       продукции». Классификация инвестиции                                                        
Информационные листы             ИЛ 1: График развития инвестиционного

                                                       проекта
Рабочие листы                              РЛ 1: Фирма «Шамъ». Сравнение затрат
                                                       РЛ 2: Фирма «Шамъ». Прогноз денежных

                                                       потоков

Рабочие листы: предложение     РЛПР 1: Фирма «Шамъ». Сравнение затрат
решений                                        РЛПР 2: Фирма «Шамъ». Прогноз денежных

                                                       потоков                                         
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ПР 1: «Сухроб – продавец молочных продуктов»                                                .
У Сухроба дела идут хорошо, он хочет расширяться и приобрести оборудование для самостоятельного производства фруктового кефира.
Какие показатели необходимо просчитать Сухробу чтобы определиться: Выгодна ему эта инвестиция или нет? Какие варианты необходимо сравнить?

РД 1: «Сухроб – продавец молочных продуктов». Предполагаемые изменения                                                                                                                  .
Предполагаемые изменения

	Показатели
	Изменения

	Производительность

Качество продукта

Затраты

Цена фруктового кефира

Прибыль

Объем продаж
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РД 2: «Сухроб – продавец молочных продуктов». Предполагаемые изменения
Предполагаемые изменения

	Показатели
	Изменения

	Производительность

Качество продукта

Затраты

Цена фруктового кефира

Прибыль

Объем продаж
	
увеличение 

повышение 
снижение

без изменения 
увеличение 
увеличение 


ПП 1 - 4:  Инвестиции: понятие, виды, классификация                                        .
· Инвестиции – вложение капитала в предприятия с целью последующего его увеличения

· Инвестор – юридическое или физическое  лицо, в том числе иностранное, а также государство и международная организация, осуществляющая инвестиционные вложения 

· Инвестиционной проект – это план или программа вложения капитала с целью последующего получения доходов

Классификация инвестиций
По объектам вложения

· Реальные

· Портфельные
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По периоду инвестирования

· Долгосрочные

· Краткосрочные


По формам собственности инвестиционных ресурсов

· Совместные

· Государственные

· Иностранные

· Частные


По региональному признаку

· Инвестиции за рубежом

· Инвестиции внутри страны

Инвестиции по объектам вложения

Реальные (капиталообразующие)

· Вложения в реальные активы


♦ Расширение существующих предприятий


♦ Реконструкция 

♦ Техническое перевооружение
Цель – качественный и количественный рост основных фондов производственного и непроизводственного назначения/


Портфельные

· Вложения в покупку акции и ценных бумаг государства, инвестиционных фондов, страховых и других финансовых компаний; доли (паи) в предприятиях, банковские депозиты, выданные кредиты, золото, серебро, нумизматические монеты, драгоценности, коллекционные товары, иностранная валюта.

Инвесторы увеличивают свой финансовый капитал, получая доход в форме дивиденда, процента или арендной платы и путем повышения стоимости капитала.
                                                                                                                       Модуль    «Финансирование»

Инвестиции с позиции жизненного цикла
· Начальные – инвестиции на создание предприятия, фирмы, объекты обслуживания и т.д. Вкладываемые инвесторами средства при этом используются на строительство или покупку зданий, сооружений, приобретение и монтаж оборудования, образование оборотных средств.

· Экстенсивные – направляются на расширение существующих предприятий, организаций, прирост их производственного потенциала, в том числе предполагающий расширение сферы деятельности.
· Реинвестиции – связаны с процессом воспроизводства основных фондов на существующих предприятиях, в организациях (на замену физически изношенного или морально устаревшего оборудования, устаревших технологических процессов новыми, повышение эффективности производства, изменение структуры выпускаемой продукции, оказываемых услуг).
Развитие инвестиционного проекта

1. Предынвестиционная фаза
Проект разрабатывается, готовится его технико-экономическое обоснование, осуществляется выбор поставщиков сырья и оборудования, ведутся переговоры с потенциальными инвесторами. Также здесь может осуществляться юридическое оформление проекта (регистрация предприятия, оформление контрактов и т.п.) и проводиться эмиссия акций. Как правило, в конце предынвестиционной фазы должен быть получен развернутый бизнес-план инвестиционного проекта. 
2. Инвестиционная фаза

Предпринимаются действия, требующие гораздо больших затрат и носящие уже необратимый характер (закупка оборудования или строительство), но, с другой стороны, проект еще не в состоянии обеспечить свое развитие за счет собственных средств. На данной стадии формируются постоянные активы предприятия.
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3. Эксплуатационная фаза

Начинается с момента ввода в  действие основного оборудования (в случае промышленных инвестиций) или по приобретении недвижимости или иного вида активов. Этот период характеризуется началом производства продукции или оказания услуг и соответствующими поступлениями и текущими издержками.
РД 3: «Сухроб – продавец молочных продуктов». Классификация инвестиций 
Приобретение оборудования по производству фруктового кефира стоимостью 15 000 сомони. Предполагаемый срок окупаемости – 2 год.
	Классификация
	Вид

	По объекту вложения

По периоду инвестирования

По форме собственности инвестиционных ресурсов

С позиции жизненного цикла

По региональному признаку
	


РД 3: «Сухроб – продавец молочных продуктов». Классификация инвестиций 
Приобретение оборудования по производству фруктового кефира стоимостью 15 000 сомони. Предполагаемый срок окупаемости – 2 года.
	Классификация
	Вид

	По объекту вложения

По периоду инвестирования

По форме собственности инвестиционных 
ресурсов

С позиции жизненного цикла

По региональному признаку
	Реальные
Долгосрочные

Частные

Экстенсивные

Инвестиции внутри страны
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РЛ 1: Фирма «Шамъ» хочет приобрести                                                                . 

Фирма «Шамъ» хочет приобрести оборудование по производству стеклотар в кредит на 5 лет. Ставка кредитования – 15% в год. Свой выбор они остановили на двух станках.

Сравним предполагаемые затраты варианта А и варианта В.

Вариант А
Станок стоимостью 70 000 сомони

Потребляемая мощность эл.энергии – 3,5 кВт в час.

Необходимо, чтобы на станке работали 2 человека.

Стоимость эл.энергии – 0,5 сомони за кВт.

Заработная плата 1 работника – 1 000 сомони.

Срок использования станка – 10 лет.

Рабочий день – 8 ч.

Рабочих дней в месяц – 21.

	Вариант А
	Затраты (в год)

	Выплата процентов по кредиту (в год)
	

	Амортизация
	

	Зарплата рабочих
	

	Эл.энергия
	

	ИТОГО
	


РЛПР 1: Фирма «Шамъ». Сравнение затрат                                                          . 

Фирма «Шамъ» хочет приобрести оборудование по производству стеклотар в кредит на 5 лет. Ставка кредитования – 15% в год. Свой выбор они остановили на двух станках.

Сравним предполагаемые затраты варианта А и варианта В.

Вариант А
Станок стоимостью 70 000 сомони

Потребляемая мощность эл.энергии – 3,5 кВт в час.

Необходимо, чтобы на станке работали 2 человека.
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Стоимость эл.энергии – 0,5 сомони за кВт.

Заработная плата 1 работника – 1 000 сомони.

Срок использования станка – 10 лет.

Рабочий день – 8 ч.

Рабочих дней в месяц – 21.

	Вариант А
	Затраты (в год)

	Выплата процентов по кредиту (в год)
	70 000/2(15%=5250 сомони

	Амортизация
	70 000:10 лет=7 000 сомони

	Зарплата рабочих
	1 000(2 чел.(12 мес.=24 000 сомони

	Эл.энергия
	0,5х3,5кВт(8ч.(21д.(12мес.=3528сомони

	ИТОГО
	5 250-7 000+24 000+3 528=39 778сомони


Вариант В

Станок стоимостью 82 000 сомони

Потребляемая мощность эл.энергии – 3 кВт в час.

Необходимо, чтобы на станке работали 1 человека.

Стоимость эл.энергии – 0,5 сомони за кВт.

Заработная плата 1 работника – 1 100 сомони.

Срок использования станка – 10 лет.

Рабочий день – 8 ч.

Рабочих дней в месяц – 21.

	Вариант В
	Затраты (в год)

	Выплата процентов по кредиту (в год)
	

	Амортизация
	

	Зарплата рабочих
	

	Эл.энергия
	

	ИТОГО
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Сравним затраты:
Вариант А - _______________

Вариант В - _______________

Вывод

Вариант В

Станок стоимостью 82 000 сомони

Потребляемая мощность эл.энергии – 3 кВт в час.

Необходимо, чтобы на станке работали 1 человека.

Стоимость эл.энергии – 0,5 сомони за кВт.

Заработная плата 1 работника – 1 100 сомони.

Срок использования станка – 10 лет.

Рабочий день – 8 ч.

Рабочих дней в месяц – 21.

	Вариант А
	Затраты (в год)

	Выплата процентов по кредиту 

(в год)
	82 000/2(15%=6 150 сомони

	Амортизация
	82 000:10 лет=8 200 сомони

	Зарплата рабочих
	1 100(1 чел.(12 мес.=13 200 сомони

	Эл.энергия
	0,5(3кВт(8ч.(21д.(12мес.=1 890сомони

	ИТОГО
	6 150-8 200+13 200+1 890=29 440 сомони


Сравним затраты:
Вариант А – 39 778 сомони

Вариант В – 29 440 сомони

Вывод:

Затраты варианта В меньше, поэтому он более выгодный.
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7. Контроль знаний (КЗ)                                                                                        .
1. Какие из перечисленных позиций можно отнести к реальным инвестициям?
	□
	акции и другие ценные бумаги

	□
	машины и оборудование

	□
	здание, сооружения

	□
	денежные средства


2. Какие из названных позиций относятся к собственным источникам финансирования инвестиционной деятельности?
	□
	прибыль предприятия

	□
	амортизационные отчисления

	□
	банковские кредиты

	□
	средства, полученные от продажи акций


3. Какие инвестиции называются портфельными?
	□
	осуществляемые за счет заемных средств

	□
	вложения капитала на расширение портфеля заказов

	□
	вложения финансовых средств в портфель ценных бумаг и других активов на фондовом рынке

	□
	капиталовложения в объекты недвижимости


4. Назовите основные этапы инвестиционного проекта.

                                                                                                                       Модуль    «Финансирование» 

Контроль знаний: продолжение решений (КЗПР)                                                . 

1. Какие из перечисленных позиций можно отнести к реальным инвестициям?

	□
	акции и другие ценные бумаги

	□
	машины и оборудование

	□
	здание, сооружения

	□
	денежные средства


2. Какие из названных позиций относятся к собственным источникам финансирования инвестиционной деятельности?

	□
	прибыль предприятия

	□
	амортизационные отчисления

	□
	банковские кредиты

	□
	средства, полученные от продажи акций


3. Какие инвестиции называются портфельными?

	□
	осуществляемые за счет заемных средств

	□
	вложения капитала на расширение портфеля заказов

	□
	вложения финансовых средств в портфель ценных бумаг и других активов на фондовом рынке

	□
	капиталовложения в объекты недвижимости


4. Назовите основные этапы инвестиционного проекта.

На первом этапе проект разрабатывается, готовится его технико-экономическое обоснование, приводятся маркетинговые исследования, осуществляется выбор поставщиков сырья и оборудования, ведутся переговоры  с  потенциальными  инвесторами и участниками проекта. Также 
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здесь может осуществляться юридическое оформление проекта (регистрация предприятия, оформление контрактов и т.п.) и проводиться эмиссия акций и других ценных бумаг.
Как правило, в конце предынвестиционной фазы должен быть получен развернутый бизнес-план инвестиционного проекта. 

Следующий отрезок времени отводится под студию инвестирования или фазу осуществления. Начинают предприниматься действия, требующие гораздо  больших затрат и носящие уже  необратимый характер (закупка оборудования или строительство), но, с другой стороны, проект еще не в состоянии обеспечить свое развитие за счет собственных средств. На данной стадии формируются постоянные активы предприятия.

С момента ввода в действие основного оборудования (в случае промышленных инвестиций) или по приобретении недвижимости или иного вида активов начинается третья стадия развития инвестиционного проекта – эксплуатационная фаза. Этот период характеризуется началом производства продукции или оказания услуг и соответствующими поступлениями и текущими издержками.  
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Тема 6 «Обобщающий урок проверки знаний»

	№

п/п
	Темы
	Время /

УР = ч

	1
	Организация финансирования предпринимательской деятельности
	2

	2
	Источники и виды финансирования
	2

	3
	Финансовое планирование
	2

	4
	Способы и виды кредитования
	2

	5
	Инвестиции. Виды инвестиций
	2

	6
	Обобщающий урок проверки знаний
	2


1. Предпосылки для проведения занятия                                                          .
Учащиеся могут:

· воспроизводить теоретические знания по пройденной дисциплине «Финансирование».
2. Учебные цели                                                                                                      .
Учащиеся должны:

· уметь воспроизводить предложения по заданной теме.
3. Планирование занятия                                                                                      .
	№

п/п
	Меры
	Средство*)
	Социальная форма
	Время \ мин.

	1
	Задания

Составления предложений по пяти пройденным темам модуля «Финансирование»
	Конверты с разрезанными частями предложений

	На выбор: индив.работа, работа в парах
	45


*) Пояснение: 

ПП, ПР = слайды повер-пойнт, «прозрачки»
РД = рисунки на доске

ИЛ = информационные листы

РЛ – рабочие листы

РЛПР = рабочие листы: предложение решения
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4. Комментарий по планированию занятия                                                      .
Задания
Викторина по составлению предложений использования для игрового закрепления материала.
Внутри модуля определяется пять тем, и к каждой теме дается по пять предложений, которые состоят из пяти частей.

Используется резервная карта, состоящая из 25частей (5 предложений, каждое из которых разделено на 5 частей).

Учащиеся работают парами (или группами). Учитель раздает конверт с 25 пазлами, из которых необходимо составить 5 предложений = 5 строк.

Учащиеся в рамках работы в группе работают с одной темой. Если все предложения составлены правильно (индивидуальный контроль учителя), группы меняются материалами таким образом, чтобы в конце занятия каждая из групп успела поработать со всеми пятью темами.
5. Учебные материалы для учителя / Учебные материалы для учащихся
Содержание

Рабочие листы                             РЛ 1: Группа 1 «Организация

                                                      финансирования предпринимательской

                                                      деятельности»
                                                      РЛ 2: Группа 2 «Виды финансирования»

                                                      РЛ 3: Группа 3 «Финансовое планирование»
                                                      РЛ 4: Группа 4 «Способы и виды

                                                      кредитования»

                                                      РЛ 5: Группа 5 «Инвестиции»

Рабочие листы: предложение

решений                                       РЛПР 1: «Организация 

                                                      финансирования предпринимательской

                                                      деятельности»
                                                      РЛПР 2: «Виды финансирования»

                                                      РЛПР 3: «Финансовое планирование»
                                                      РЛПР 4: «Способы и виды

                                                      кредитования»
                                                      РЛПР 4: «Инвестиции»

                                                                                                                  Модуль    «Финансирование»

РЛПР 1: Группа 1 «Организация финансирования предпринимательской деятельности»                                                                                                           .
Часть 1: Главными задачами финансовой службы являются обеспечение платежеспособности предприятия и приумножение капитала.

Часть 2: Результатом вложенным в производство средств являются их возмещением и формирование источников финансирования воспроизводственного процесса: амортизационных отчислений и прибыли.

Часть 3: Результатом производства  и реализации продукции является выручка.

Часть 4: Работающая фирма должна располагать оборотным и основным капиталом.

Часть 5: Величина уставного капитала показывает размер тех денежных средств, которые инвестированы в процессе производства.

РЛПР 2: Группа 2 «Способы и виды финансирования»                                       .

Часть 1: Чистая прибыль, амортизация и первоначальный капитал являются собственными источниками финансирования.
Часть 2: Внешнее финансирование применяется фирмой при недостатке внутренних источников.
Часть 3: В качестве заемных средств могут выступать банковский кредит, коммерческий кредит, лизинг, государственные дотации и субсидии.
Часть 4: Возможно дополнительное финансирование за счет собственных средств путем увеличения уставного капитала фирмы у приема новых участников.
Часть 5: Значение лизинга состоит в том, что он позволяет без привлечения больших финансовых средств обновлять основные фонды, приобретать современное оборудование.

                                                                                                                  Модуль    «Финансирование»

РЛПР 3: Группа 3 «Финансовое планирование»                                                   .

Часть 1: Цель разработки финансового плана состоит в увязке доходов с необходимыми расходами.

Часть 2: Финансовое планирование это планирование действий по формированию и использованию финансовых ресурсов.

Часть 3: При составлении финансового плана определяются последовательность и сроки осуществления всех расчетов.

Часть 4: В первом разделе финансового плана отражаются все предстоящие расходы и перечисления средств, во втором – все планируемые доходы поступления.

Часть 5: При превышении расходов над доходами определяются сумма недостатка финансовых средств и источник их покрытия.

РЛПР 4: Группа 4 «Способы и виды кредитования»                                            .

Часть 1: Банковский кредит – это предоставление банком денег фирмам и ИП в долг на определенный срок под определенный процент.
Часть 2: Кредитоспособность банковских клиентов – это такое финансово-хозяйственное состояние предприятия, которое дает уверенность в эффективном использовании заемных средств, способность и готовность заемщика вернуть кредит в соответствии с условиями договора.
Часть 3: Коммерческий кредит предоставляют друг другу сами фирмы в виде продажи товаров с отсрочкой платежа.
Часть 4: Основными принципами кредитования являются возвратность, срочность и платность.
Часть 5: В качестве залога при получении кредита можно использовать оборудование и транспорт, недвижимость, товары в обороте.
                                                                                                                  Модуль    «Финансирование»

РЛПР 5: Группа 5 «Инвестиции»                                                                            .

Часть 1: Вложение денежных средств и других капиталов в реализацию различных экономических проектов с целью последующего их увеличения называется инвестированием.

Часть 2: Реинвестиции связаны с процессом воспроизводства основных фондов на существующих предприятиях.

Часть 3: Портфельные инвестиции связаны с вложениями в покупку акций и ценных бумаг.

Часть 4: Любые затраты на создание нового или восстановление существующего капитала – это реальные инвестиции.

Часть 5: Инвестиционный проект – это план или программа вложения капитала с целью последующего получения дохода.
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